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≪お問い合わせ≫ 

株式会社ＮＩコンサルティング  取締役 東海林 一正 （しょうじ かずまさ） 

〒108-0075 東京都港区港南 1-8-27 日新ビル 4F 

TEL：03-5781-5525／FAX：03-5781-5526／E-mail：info@ni-consul.co.jp 

新刊 

顧客管理システムをＮＰＯへ無償提供 
～非営利団体へ、クラウドで、フリー（無料）に～ 

    
経営コンサルティングの株式会社ＮＩコンサルティング（東京都港区港南、代表取締役：長尾一洋）は、CSR

の一環として、主力の顧客管理システム（CRM）「顧客創造日報」とグループウェア「ＮＩコラボ」を、クラウド

コンピューティングで無償提供いたします。第一弾として、特定非営利活動法人テラ・ルネッサンス様（京

都府伏見区、理事長：鬼丸昌也）に提供開始したことを発表します。 
 

■社会貢献■社会貢献■社会貢献■社会貢献業務をサポートする「可視化経営システム」業務をサポートする「可視化経営システム」業務をサポートする「可視化経営システム」業務をサポートする「可視化経営システム」    

ＮＩコンサルティングでは、社会貢献活動（CSR）の一環として、環境保護、平和構築、国内少子化

対策、教育格差是正といった分野で活動する非営利団体を、資金面とマネジメント面からサポートする

ことで、最大のステークホルダーである「地球」や「社会」への事業成果の還元を進めています。 

その一環として、このたび、国内 2,300社超に導入されている当社開発の顧客管理システム（CRM）

「顧客創造日報」とグループウェア「ＮＩコラボ」を、利用機能・利用人数とも無制限で、サーバー管

理不要のクラウドコンピューティングにより、非営利団体へ無償提供します。 

公益的な活動を展開する非営利団体は、年々増加を続けている一方、一般に経営資源（人、物、資金、

情報）に乏しく、安定した運営が厳しいという実態もあります。そこで、一定の審査基準をクリアした

非営利団体に対して弊社システムを無償提供することで、会員・支援者対応力強化や業務効率化、マネ

ジメントレベル向上を支援し、そのミッションの実現に貢献してまいります。 

 

■本発表に伴い、■本発表に伴い、■本発表に伴い、■本発表に伴い、NPONPONPONPO 法人テラ・ルネッサンス様法人テラ・ルネッサンス様法人テラ・ルネッサンス様法人テラ・ルネッサンス様よりよりよりより下記下記下記下記エンドースメンエンドースメンエンドースメンエンドースメントを頂いておりますトを頂いておりますトを頂いておりますトを頂いております 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※テラ・ルネッサンス HP： http://www.terra-r.jp/ 

 

■■■■「社会還元性向「社会還元性向「社会還元性向「社会還元性向 1111％」％」％」％」  http://www.ni-consul.co.jp/about/csr.html    

ＮＩコンサルティングでは、上記システム無償提供の他にも、「社会還元性向 1％」として、株主への

利益還元である配当性向と同様の考えで、当期純利益の 1％を非営利団体へ寄附することで、その活動

を資金面から支援し、地球や社会への利益還元を推進しています。 

 

■■■■会社概要会社概要会社概要会社概要    株式会社ＮＩコンサルティング株式会社ＮＩコンサルティング株式会社ＮＩコンサルティング株式会社ＮＩコンサルティング  http://www.ni-consul.co.jp 

設  立：1991年 3月 

資 本 金：2億 1千万円 

代 表 者：代表取締役 長尾一洋 

本  社：〒108-0075 東京都港区港南 1-8-27 日新ビル 4F 

事業拠点：札幌、仙台、東京、金沢、大阪、広島、福岡 

従業員数：70名 

事業内容：経営コンサルティング（ビジョン・戦略立案、営業力強化、教育研修、M&A等） 

     および経営支援ツール（VMS、SFA、CRM、グループウェア等）の開発・販売 

【特定非営利活動法人テラ・ルネッサンス 理事長 鬼丸 昌也様】 
本会は創立 10 年目を迎える比較的「若い」団体です。 
収入の7割を寄付・会費で賄っている私どもが、より効果的な支援活動を行なう上において、会員様や支

援者様とのより親密な関係性を構築することが不可欠です。ただ、会員、支援者がなぜ寄付を行なうのか
は、それぞれ思いが違うはずなのですが、経営資源が乏しい現状において、会員・支援者の思い、ニーズ
を蓄積、分析し、個別対応することが難しい状況でした。 

そんなときに、ＮＩコンサルティング様から「顧客創造日報」、「ＮＩコラボ」の無償提供のお話をいただいた
のです。私どもを含めて NPO、NGO が、最大の経営資源である会員・支援者との関係を強化し、日本国
内の寄付市場を拡大するために、ＮＩコンサルティング様の決断は大きなものだと確信しています。 


