
             

                             

 

【ニュースリリース】                                                      2015年 3月 26日 
ハイアス・アンド・カンパニー株式会社（HyAS&Co.） 

 

 

 

 ハイアス・アンド・カンパニー株式会社（本社：港区白金台 代表：濵村聖一 以下、ハイアス）は、工務店の利益創出をサポ

ートする積算・原価管理システム『CMS（コスト・マネジメント・システム）』を2015年4月1日（水）よりサービス開始致します。 

 

『CMS（コスト・マネジメント・システム）』は、「営業見積」、「営業原価」、「実行予算」、「発注」、「入金確認」の一連の業務を

各邸別に入力することで原価管理を効率的に実現するシステムです。工務店における日々の活動の蓄積により、手間のか

からない状態で原価管理の実現が可能になります。 

本サービスを通じ、「営業見積段階」、「実行予算段階」、「実際支払原価」という各段階における原価数字のズレが瞬時に

把握できます。この原価管理項目は工種ごとに詳細に分解されており、最終的には「どの項目が」「どのタイミングで」「いくら」

実際に差異が出ているかが分かるため、着手すべき項目が「見える化」され、ピンポイントで利益創出のための対策を実行す

ることが出来るようになっています。 

また、共通のプラットフォームで原価情報を一元管理することにより、自社のコスト分析が容易になるだけでなく、CMS（コス

ト・マネジメント・システム）を利用する全国のユーザー間における情報共有が可能になります。そのため、各エリア別のコスト

状況の把握・分析が出来るようになり、1社では実現しえなかったコストダウンをネットワークの力で実現することも可能になる

サービスです。 

 

本サービスを開発した背景には業界特有の①利益確保よりも竣工日に間に合わせることを重視、②コストダウン＝下請け

（協力業者）の買い叩きになり、根拠のあるコストダウンが出来ていない、③一品生産的事業構造のため、実際にコストダウン

が実現したかが比較しにくい、④経営者、現場監督であっても原価管理を実施する時間が捻出できていない、⑤結果として

会社内において原価改善を図る体質が根付かず利益が出ない、といった業界特有の実情を変革したいという考えがありま

す。 

住宅業界の取り巻く環境は2017年をピークに新築受注は減少の一途を辿ると言われており、競争環境はますます厳しくな

り利益を出すことが難しい時代になると思われます。そのような中、原価管理を高いレベルで実現することで利益をコントロー

ルできるようになることは業界を勝ち抜くために必須のテーマです。また、最終的に利益をコントロールできることは、そのまま

営業における受注競争力強化につながります。『CMS（コスト・マネジメント・システム）』はそれを実現するための経営ツール

になります。 

 

 

 

 

 

 

 

 

▲「CMS」トップ画面 

 

 

 

                                                 ▲「実行予算」画面 

 今後もハイアスでは工務店の利益創出に向け、経営効率化のサポートに努めて参ります。 

 

 

 
積算・原価管理システム「ＣＭＳ」サービス開始 

～原価管理による工務店の利益創出をサポート～ 

■ ハイアス・アンド・カンパニー(株) 会社概要 

○ 設立：2005年 3月 ○資本金 1億 1千 425万円 

○ 所在地：東京都港区白金台 ○社員数 78名 

○ 事業内容：財産コンサルティング事業、住宅・建設・不動産事業のナレッジ開発、販売促進支援事業など 

○ 会社 URL：http://www.hyas.co.jp   ○各種ソリューション紹介：http://view.hyas.co.jp/ 

http://www.hyas.co.jp/
http://view.hyas.co.jp/

