
【国内初】営業特化型クラウドソーシング「kakutoku」 
第三者割当増資による資金調達の実施およびオープンβ版の公開のお知らせ

2016.11.08報道関係者各位 
プレスリリース

この度、営業特化型クラウドソーシング「kakutoku」の事業を行う株式会社Nitlon（本社：大分県別府市、代表取締役社長：満田 聖也）は、株式会社コロプラ
ネクスト（本社：東京都渋谷区、代表取締役：山上　愼太郎）が運営するコロプラネクスト１号ファンドを割当先とする第三者割当増資（以下「本第三者割当増
資」という。）を行いましたことをお知らせいたします。
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■kakutokuの仕組み 
　kakutokuを通じて働く営業職、SA*¹（営業職）は登録した職務履歴などを基に、手軽に魅力的な事業に参画でき、さらに実働後は営業のポー
トフォリオとして個人の統一された成績蓄積されることで、営業職としてのスキル、実績の可視化をすることができます。 
　なお、案件の公開時にはkakutoku運営事務局による活動内容および報酬の審査を行っているため、安心した働き方を見つけることができます。
 
　また、オープンβ版公開を前に、今年6月よりクローズドβ版にて限定的な運用を行った結果、現在、登録社数は500%増加、上場企業をはじ
めとする事業会社からご登録いただいおり、クローズドβ版公開から約4ヶ月で急激に成長している状況です。

■kakutoku（カクトク）は  
　kakutoku（http://kakutoku.co.jp）は、魅力的な商品やサービスを持ちながら、事業拡大や販路開拓などの営業リソースに課題を抱えて
いる事業会社と、高い営業スキルや豊富なつながりを持つ営業職の方を、当プラットフォーム上にて副業やフリーランスという形態でマッチ
ングすることができるサービスです。また、実働時に発生する煩雑な営業の業務管理・人事管理の充実したサポートを提供しております。 
営業特化型クラウドソーシング「kakutoku」 https://kakutoku.co.jp/

▲ kakutoku チャットページ▲kakutoku 法人側案件管理ページ

https://kakutoku.co.jp/


■kakutokuオープニングイベント 

　この度のオープンβ版公開に伴い、営業職の方向けにスタートアップでの営業と新しい営業の働き方を考えるイベントを開催致します。 
　当日は、既に新しい営業の働き方や手法を取り入れている営業職（SA含む）の方々のトークセッションと「kakutoku」にてSAを募集中
のスタートアップの企業様6社をお招きし、kakutokuを通じた新しいハタラキカタの実現を目指す営業職向けのご活用セミナーとなります。
イベントに関するお問い合わせは下記問い合わせ先よりお願いいたします。 

[イベント概要] 
日時：2016年11月19日(土)　午前 11:00 ~ 午後 2:00 (午前10:30 受付開始) 
会場：株式会社コロプラ 本社 
住所：〒150-6011　東京都渋谷区恵比寿4-20-3 恵比寿ガーデンプレイスタワー11階 
主催：株式会社Nitlon 

*¹セールスエージェント（通称SA）：kakutoku規定の審査を通過した営業のプロ（営業職従事者）をさします。 
*²クローズドβ版：kakutokuの利用者（事業会社・SA）と機能を限定的にサービスの公開・運用をする 
*³オープンβ版：すべての利用希望者がkakutokuのサービスをご利用可能な状態 

■株式会社Nitlonについて 
会社名：株式会社Nitlon　http://nitlon.com/ 

事業理念："ハタラク"を新たなる次元へ 
代表：代表取締役社長 満田 聖也 
九州本社：　大分県別府市田の湯町3-4 アライアンスタワーZ 4階 
東京オフィス：東京都渋谷区道玄坂2-10-7 新大宗ビル1号館 303号室 
お問い合わせ：　info@kakutoku.co.jp
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