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株式会社スペイシー 


　株式会社スペイシー（東京都目黒区、代表取締役CEO：内田圭祐）が運営する、国内最
大級の貸会議室・貸しスペースマッチングサービス「スペイシー」( www.spacee.jp )は、
利用者数が20万人を突破しました。


１　20万人突破に至る利用者数の推移に関して 
　 

　 
　スペイシーはこれまで広告宣伝費を一切行わず、2016年1月11日時点で累計利用者数

20万人突破を達成しました。これは1年前の2015年1月比274%に成長しています。

 　


報道関係者各位

国内最大級の貸会議室・貸スペースマッチングサービス 
『スペイシー』の利用者数20万人突破！ 

ターミナル駅で１時間数百円の格安会議室の需要が大幅増

http://www.spacee.jp


数百円から利用できる、格安（ワンコイン）会議室の増加によるユーザー増加 
 

都心のターミナル駅でも１時間あたり数百円から利用可能 

　スペイシーには、都内を中心に格安のワンコイン型会議室の物件数が増加しており、そ
の背景には以下のようなニーズがあることが考えられます。


　・コーヒーチェーンの店舗や喫茶店で行われてきた打ち合わせ・商談

　・セミナー施設等で行われてきた小規模な研修・セミナー

　・マンツーマンレッスン等のような、外に漏れたくない打ち合わせ

　・席の確保が難しい数名から十数名程度の打ち合わせ


　これらのニーズに適している個室会議室の利用が普及してきており、ワンコイン型会議
室の利用者がリピーターとなるとともに、周囲にスペイシーを紹介していただいているこ
とによりクチコミにより利用者がさらに増加、需要の増加により物件も増加するというサ
イクルが生まれ、「格安会議室のスペイシー」の認知が広まっています。

  

2　 Spacee (スペイシー) について




　スペイシーのコンセプト 

　 2013年にリリースした、国内最大級の貸会議室・レンタルスペースのマッチングサービス「ス
ペイシー」は、アセットの有効活用を通じて、社会の発展と個人の生活を豊かにすることを目指
しています。


　スペイシーによって簡単に不動産の貸し借りを可能にし、次のサイクルを生み出しました。


　Step 1 人気のある時間は相場料金で提供され、利用されていない時間は格安で提供される

　Step 2 使いたい人が使いたいだけ利用することができる、アプリやWEBで簡単に借りられる

　Step 3 利用しやすいのでリピーターが生まれる

　Step 4 利用者は、たくさん利用することができる

　　　　 所有者は、特定の人に専属で貸し出すよりも、高い収益を得られる

　　

　私たちはこのサイクルをスペースイノベーションと呼んでいます。


　　従来は切り離せなかったスペースの "所有" と "利用" 。 

　スペイシーの普及により、”誰もが、やりたいことを、それに最も適した場所で行うこと”　

　ができる世界を作って参ります。 


　

　　サービスの詳細はSpacee.jpをご確認ください：https://www.spacee.jp


３　株式会社スペイシーについて 
       社　名 : 株式会社スペイシー  http://www.spacee.co.jp

　　所在地 : 東京都目黒区目黒2-11-3印刷工場一階

       設　立 : 2013 年 10 月

       代表取締役 : 内田圭祐

　

　【本件に関するお問い合わせ先】　　

 　 株式会社スペイシー　広報担当　征矢（そや）

  　Email：press@spacee.co.jp      TEL：03-6869-3659

http://co.jp/

