
株式会社リクルートマーケティングパートナーズのグループ会社の、株式会社リクルートゼクシィ
貝瀬 雄一）が運営する、結婚準備と会場探しを無料でお⼿伝いする『ゼクシィ相談カウンター
ルニーズに対応するため、9月26日(⾦)に「ゼクシィ岐阜カウンター」をリニューアル
報告いたします。

「ゼクシィ岐阜カウンター
イオンモール各務原にリニューアル

〜東海エリアの結婚式は「ハデ婚」では

新店舗のご紹介

『ゼクシィ相談カウンター』とは、結婚が決まったばかりの人や結婚式会場を選び始めている人にウエディングのプロが直接相談に『ゼクシィ相談カウンター』とは、結婚が決まったばかりの人や結婚式会場を選び始めている人にウエディングのプロが直接相談に
乗り、希望や条件に合った会場を一緒にお探しし、結婚式会場決定までのさまざまな⼿配も代⾏するカウンターサービスです。

■名称：ゼクシィ岐阜カウンター
■住所：岐阜県各務原市那加萱場町3-8 イオンモール各務原

（岐阜各務原ICより⾞で5分。名鉄各務原線「新那加」駅北⼝よりシャトルバス
■営業時間：毎日9:00〜22:00（相談時間：平日12:00〜20
■電話相談・予約：058-380-1941 ※予約優先（当日可）
■定休日：無休
■詳細：http://zexy.net/navi/shop/gifu/gifu.html

■主なサービス（すべて無料）
１）【相談】当日までのダンドリレクチャー

結婚式までの流れやダンドリ、予算の目安、人気の演出まで、ご相談に乗ります。
２）【会場探し】ご希望に合う会場を一緒に探します。

知識豊かなスタッフが、ふたりの希望や条件に合った会場を紹介します。
３）【⾒学予約】空き状況確認から⾒学予約の⼿配

都合のいい日と希望の会場を伝えるだけで、⾒学のスケジューリングを全て代⾏。
４） 会場の仮予約もキャンセルも代⾏

会場⾒学後、希望がかなう会場が絞れたら仮予約のやりとり等を代⾏します。
５）【ドレス選び】ドレスの相談ができます

ドレスショップに来店予約も。希望のイメージも伝えるので打合せもスムーズです。
10月からは指輪選びのご相談も承ります。

東海エリア（愛知・岐阜・三重）の結婚式とカップルの傾向・特徴

【本件に関するお問い合わせ先
株式会社リクルートマーケティングパートナーズ

TEL： 03-6835-9598／E-mail：

リクルートマーケティングパートナーズではこれからも、ひとりひとりにあった「まだ、ここにない、出会い。」を届けることを目指していきます。

■東海の結婚式は、実は「ハデ婚」ではなく、「おもてなし重視」婚
・挙式、披露宴・披露パーティにかける費用の総額の平均は333.7

全国の平均が340.4万円（首都圏351.0万円）と比べ、特別、東海が「ハデ」ということはありません。
・披露宴・披露パーティの招待客人数の平均は61.3人。

全国平均73.1人（首都圏68.5人）に比べると少なめですが、招待客
飲み物費用の合計（１万8,500円）は全国的にも東海がトップクラス。カップルの招待客に対するおもてなしの気持ちが表れて
います。

■東海のカップルは、結婚費用のために夫婦で貯⾦する額が全国１位
・夫婦で結婚費⽤（結納、挙式、披露宴・披露パーティ、⼆次会、新婚旅⾏）のために

全国平均297.3万円（首都圏305.7万円）と比べても高く、全国

東海エリア（愛知・岐阜・三重）の結婚式とカップルの傾向・特徴

データ出典：「ゼクシィ結婚トレンド調査2013」 （「全国」とは調査した
※さらに詳しいデータはこちらからダウンロード可能です。「ゼクシィ結婚トレンド調査
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とは、結婚が決まったばかりの人や結婚式会場を選び始めている人にウエディングのプロが直接相談にとは、結婚が決まったばかりの人や結婚式会場を選び始めている人にウエディングのプロが直接相談に
乗り、希望や条件に合った会場を一緒にお探しし、結婚式会場決定までのさまざまな⼿配も代⾏するカウンターサービスです。
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結婚式までの流れやダンドリ、予算の目安、人気の演出まで、ご相談に乗ります。

知識豊かなスタッフが、ふたりの希望や条件に合った会場を紹介します。

都合のいい日と希望の会場を伝えるだけで、⾒学のスケジューリングを全て代⾏。

会場⾒学後、希望がかなう会場が絞れたら仮予約のやりとり等を代⾏します。

ドレスショップに来店予約も。希望のイメージも伝えるので打合せもスムーズです。

の結婚式とカップルの傾向・特徴

本件に関するお問い合わせ先】
会社リクルートマーケティングパートナーズ 広報担当 ⻑安郁⾹

：a_nagayasu@r.recruit.co.jp

マーケティングパートナーズではこれからも、ひとりひとりにあった「まだ、ここにない、出会い。」を届けることを目指していきます。

東海の結婚式は、実は「ハデ婚」ではなく、「おもてなし重視」婚
333.7万円。

万円）と比べ、特別、東海が「ハデ」ということはありません。

招待客1人あたりにかける費用（6.0万円）や１人あたりの料理＋
は全国的にも東海がトップクラス。カップルの招待客に対するおもてなしの気持ちが表れて

東海のカップルは、結婚費用のために夫婦で貯⾦する額が全国１位
・夫婦で結婚費⽤（結納、挙式、披露宴・披露パーティ、⼆次会、新婚旅⾏）のために貯⾦する⾦額が357.3万円。

万円）と比べても高く、全国1位。

の結婚式とカップルの傾向・特徴

（「全国」とは調査した15エリアの平均値）
さらに詳しいデータはこちらからダウンロード可能です。「ゼクシィ結婚トレンド調査2013東海版」報告書全データ
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