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山梨県ジュエリー協会とパートナーシップを締結

ジュエリー業界の海外進出サポートを強化
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「世界に挑む日本を支える」をビジョンに掲げ、海外企業との取引を簡単にするグローバルマルチ決済サービス

「RemitAid（レミットエイド）」 （https://remitaid.io/）を提供する株式会社RemitAid（本社：東京都渋谷

区、代表取締役：小川裕大、以下当社）は、山梨県のジュエリー業界の海外進出をサポートするべく、山梨県ジュエ

リー協会とパートナーシップを締結いたしました。本パートナーシップにより、海外展示会で活用可能なクレジットカード決済

「デジタル決済」をジュエリー協会員特別料率にて提供いたします。今後、山梨ジュエリー協会との様々な連携を通じて、

山梨県のジュエリー産業のさらなる発展を目指します。

■本取り組みの背景

海外展示会ではサンプルの販売や商品の即売、契約時の頭金の支払いなどで決済が実施されます。しかし現在、

主な決済手段はいまだに現金決済であり、現金管理のコストや輸送に伴う紛失・盗難のリスク、空港での高額な両替

手数料などの課題が顕在しています。

RemitAidが提供する「RemitAid デジタル決済」は、これらの課題を解決し、日本企業の海外進出の第1歩目を

サポートしています。

ジュエリー・宝飾の業界につきましては、サービス開始の当初から非常に多くのお引き合いをいただく業界の1つでした。

業界の皆様とお話を繰り返し、より多くの皆様に弊社サービスの価値を提供するため、今回のパートナーシップに至っており

ます。

ジュエリー・宝飾業界を皮切りに、様々な業界の協会や団体の皆様との連携を深めて参ります。

https://remitaid.io/


■サービス概要

RemitAidが提供する「デジタル決済」は、海外展示会の開催国など各国の現地決済手段に対応しており、QRコード

を使用した現地決済が可能です。現地での即時決済が可能なだけでなく、弊社サイトにより決済情報を一括で管理が

でき、大幅に簡略化させることが可能です。これにより売上アップはもちろん、現金を準備や持ち運びの必要がなくなるた

め、現金管理のコストや現金輸送のリスク削減が見込めます。

■サービス導入のメリット

①各国の現地決済手段に対応

多くの通貨に対応しているため、顧客の要望に幅広く対応可能です。

②QRコードを使用した現地決済が可能

QRコードを読み取ることで決済用のウェブページが表示され、

金額・クレジットカードなどの情報を入力することで会場での即時決済が実行可能です。

③決済ステータスのリアルタイム確認が可能

決済が無事完了しているかどうかをリアルタイムで確認できます。

④現金の紛失・盗難のリスクヘッジが可能

デジタル決済により、現金の管理コストや輸送のリスクがなくなります。

1.QRコードを作成 2.QRコードを読み取り、情報登録 3.決済の実行と確認

▼フロー



■RemitAidについて

「RemitAid」は海外企業とのお取引でご活用いただける、クロスボーダー決済プラットフォームであり、これまでの国際

送金とは異なる2つの決済手段をご提供しています。

① 「海外ラクヤス振込」：海外に支社を創ることなく現地振込のみで取引が可能な決済サービス

② 「デジタル決済」：対面・非対面問わず、クレジットカード決済や現地QR決済を簡単に可能とする決済サービス

海外企業との取引には様々なリスクやコストが存在しています。商品の破損や紛失、債権の未回収、契約条件の調

整、運送時の費用負担…などなど、挙げれば切りがありません。私達はそんな海外企業との取引におけるリスクを排除

し、より滑らかにすることで、世界に挑戦する日本の企業を支えていきます。

会社名 ：株式会社RemitAid

所在地 ：〒151-0061 東京都渋谷区初台1-51-1 初台センタービル

代表取締役：小川裕大

設立 ：2022年8月8日

URL        ：https://remitaid.io/company

■ご活用事例

弊社サービスをご利用中の山梨県ジュエリー協会組合企業様にご活用いただいた背景などをお伺いいたしました。

▼ご回答いただいた山梨県ジュエリー協会組合企業様

①株式会社アサヒジュエリーさま

②株式会社クロスフォーさま

Q.1海外取引のご状況について

①香港（年4回）、バンコク（年３回）、シンガポール（年１回）他

②グループ全体では年10数回程度（香港、中国、インド、タイ、イタリア、アメリカ、UAEなど）

Q.2弊社をご利用いただく前、決済においてどのような課題をお持ちでしたか？

①お客様がカード決済を希望してもお断りして商機を逃してしまったことがあります。

②海外で現地法人が無い国では、現金決済のみの対応でしたので、一部顧客の手持ち現金が無い為に売り逃しが

あった事や業界として購入単価が高いので顧客に多くの現金を持ち歩かせる負担を強いる事で商談の機会を逃すことが

懸念されていました。

Q.3実際に利用してみての使用感はいかがでしたか？

①お客様のスマートフォンで手続きしていただきます。決済、振込とも問題ありません。

②海外ではキャッシュレス決済が日本以上に進んでいるので、現金をあまり持ち合わせていない顧客に対しても購買が

起こるきっかけになったと思います。

Q.4導入の決め手は何でしたか？

①海外でのカード決済は今までどこもできなかったが、RemitAid様ではできるので導入させていただきました。

②海外製品販売での支払いに選択肢を増やすために導入いたしました。

https://remitaid.io/company
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