


新規開拓における 3つの課題

リード（見込み客）
獲得コストが高い SNSのアプローチに迷う営業に時間がかけれない







セールスファネル（顧客の行動）

顧客リスト



※パーソナライズとは、顧客一人ひとりの属性に応じて最適な情報や商品、サービスなどを提案・提供するマーケティング手法



簡易的な操作で行う

手動のDM送信



シンプルで使いやすい管理画面







パーソナライズされたDMで効果的なアプローチ



https://leadgram.dev/?pdflink_btn
https://leadgram.dev/?pdflink_url

