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BtoBマーケティングの変革を目指すイノベーションが 

ベルフェイス社と販売代理契約を締結 
～非訪問を実現するオンライン商談システム「ベルフェイス」の販売を強化～ 

 

 

 非効率な法人営業を効率化し BtoBマーケティングの変革を目指す株式会社イノベーション

（代表取締役：富田直人、本社：東京都渋谷区 以下、イノベーション）は、ベルフェイス株

式会社(本社：福岡市博多区、代表取締役社長：中島一明 以下、ベルフェイス社)と、法人営

業に特化したオンライン商談システム「ベルフェイス」の販売代理店契約を締結し、イノベー

ションの既存顧客を中心に販売を強化いたします。 

 

法人営業では、一般的に顧客に訪問をすることが前提となっており、移動時間と経費を使い、

そして営業範囲も限定されておりました。今回新たにイノベーションでは、法人営業に特化し

たオンライン商談システムの「ベルフェイス」の販売により、移動時間の削減、交通費の削減、

営業範囲の拡大を支援いたします。 

 

 「ベルフェイス」は、オフィスにいながら全国の企業へ 5秒でつながりオンライン商談が可

能な”営業に特化”して開発された世界初のオンライン商談システムです。また、営業を受け

るお客様側にも一切の負担はなく、電話で会話をしながら、すぐに営業担当者とお客様の PC 画面

の中で接続できるシステムとなっています。そのため、営業範囲（商圏）の拡大、営業効率のアッ

プ、営業コスト削減、そのようなニーズに応えることが可能です。 

 

 イノベーションでは「ベルフェイス」の販売価格を、営業マンが 1ヶ月間に使用する交通費程度

から導入できるリーズナブルなプランにて提供しており、2018年度末までに 1,000ID、1億円の販

売を目指してまいります。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

【「ベルフェイス」について】 

 ベルフェイスは、オフィスにいながら全国の企業へ 5 秒でつながりオンライン商談が可能な、”

営業に特化”して開発された、世界初のオンライン商談システムです。 

セールスを受けるお客様側の IT知識や事前準備は一切不要で、5秒で接続できる簡単な操作性が

最大の特徴です。手軽に導入でき、プレゼンテーション機能やライブ配信を始めとした営業に特化

した各種機能により、”対面以上”に効率的な商談環境を実現します。 

 

■URL： http://www.innovation.co.jp/service/bellface/ 

 

■オンライン商談について 

 オンライン商談とは、電話や電子メールなどの非対面チャネルを活用して、お客様とコミュニケ

ーションを行なう営業手法です。主に新規見込み客の創出や商談機会の醸成、製品販売後の関係熟

成といった役割を担います。従来の営業の概念を覆す革新的な商談手法であり、オンライン商談シ

ステムの導入により、移動時間やコストを削減し、対面と同等かそれ以上の質の高い商談が可能と

なります。米国においては、2008年のリーマンショック以降、オンライン商談市場は年率平均 7.5%

以上で成長しており、3 年間で 80 万人以上の雇用を創出しました。さらに、2013 年には営業リソ

ースの 52.7%がオンライン商談に割かれています。 

 

 

【ベルフェイス株式会社について】 

 

■所 在 地：福岡市博多区博多駅東 1-12-17 3F 

■設 立：2015年 4月 

■代 表 取 締 役：中島 一明 

■U R L：https://bell-face.com/company/ 

■事 業 内 容：インサイドセールスシステム開発、運営 

   セールスコンサルティング 

   プレゼン資料制作、WEB制作、動画制作 

 

 

【株式会社イノベーションについて】 

イノベーションは、「BtoB マーケティングを変革する」を使命に、掲載製品数日本最大級の IT 製

品比較メディア「IT トレンド」や、管理部門を対象としたアウトソーシングサービス比較メディア

「BIZトレンド」を運営。その他にも有望商談を発掘することを目的とし、個人情報保護法に則した

上で Webサイトにアクセスした企業名と個人名がわかる「リストファインダー」を提供しています。 

これらのサービスを通じて“法人営業の仕組み化と効率化”を実現し、BtoBマーケティングを変

革することを目指しています。 

 

■所 在 地：東京都渋谷区渋谷 3-10-13 TOKYU REIT 渋谷 R ビル 3F 

■設 立：2000年 12月 

■代 表 取 締 役：富田直人 

■U R L：http://www.innovation.co.jp/ 

■事 業 内 容：オンラインメディアマーケティング事業 

          マーケティングオートメーション事業 

マーケティングソリューション事業 
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