
QLOP

QLOP合同会社
誰でも簡単に、美しくラバーを切る



課題
競技用卓球用具は、 
ラケットとラバーが別売です。 

ラケット形状には規格がないため、形状に
合わせてラバーを自分で切断する必要が 
あります。 

ハサミやカッターの使用が一般的ですが、
綺麗に切ることが難しく、23%の人が 
お店や知人に依頼しています。

卓球王国より転載

ラバーを綺麗に切りたい



課題
ラケット形状が半円で、ラバーにも厚み
があるため、一裁ちごとに切断角度が変
わりやすくギザギザになりやすい。 
専用のハサミが存在しないため、仕上が
りは、ハサミの切れ味に左右される。

卓球王国より転載

ハサミの問題点



課題
ゴムに厚みがあるため、強く押しつけな
がら切断する必要がある。そのためカッ
ター台などの設備も必要となる。ハサミ
と比べると切断面が安定しやすいが、ラ
ケットごと削ってしまう場合もある。

卓球王国より転載

カッターの問題点



解決策
カッターのようなスムーズな切断面。 
ハサミのような手軽さを実現し、誰でも
簡単に、キレイにラバーを切断する 
器具を開発します。

専用カッターの開発

ブルーオーシャン



市場規模
国内の卓球ラバーの市場規模は約50億。 
ラバー単価は2,000円～15,000円。 
販売上位製品売価は5,000円～7,800円。 
  
日本国内人口　120万人 
年間推定枚数　125万枚以上 

世界人口　３億人 
年間推定枚数　３億枚以上

世界で 
年間３億枚 
切断需要



世界の卓球人口
卓球は、世界の競技人口ランキングの３位に位置



競技別出荷金額推移
コロナ前までは上昇。 
2021年から回復傾向。



日本の卓球人口の推移
日本の人口は減少を続けているが、卓球競技人口は増加傾向にある。 
中学生の部員数も４位。

卓球人口の推移



卓球人口の収入分布



張り替えサービスの潜在需要
ネット専門店 
　・同時購入で無料 
　・同時購入で一枚あたり200円 

来店型スポーツ店 
　・張り替え　500円～1,000円

125万枚の20%　約25万枚 
需要5000万円　～　2億5000万円



販売戦略
・クラウドファウンディング（国内、海外） 
・Youtuberを利用したメディア戦略 
・Twitterによる拡散イベントを実施 
・Tiktokによる世界戦略 

・専門誌への商品提供 
・直販サイトの構築 

・国内通販専門店への供給 
・海外代理店制度の構築



当面の課題
・知的財産権の確保 
・国内海外損害賠償への対策 
・販売代理店への提供価格 
・生産拠点、品質管理、物流拠点 
・多言語カスタマーサポート

・非粘着素材を活用し部品点数を減らす 
・使用済み刃の回収、再利用 
・ゴム、スポンジ廃材の再利用 



事業計画
2022年　 
　ラバーカッターの試作　／　予算確定 
　 
2024年 
     QLOP合同会社　法人立ち上げ 
　　WEBサイト英語、フランス語対応 
　 
2025年 
　資金調達　／　限定販売開始 
 



事業計画
2023年　 
　ラバーカッターの試作　／　予算確定 
　法人立ち上げ 

2024年 
　限定販売開始 
　英語、フランス語対応 
　 
2025年 
　量産開始　／　改良バージョンの開発 

2026年 
　海外本格参入



シェア拡散の仕組み
誰一人取り残さない。 
プロダクトの基本は課題解決です。 
マイノリティの課題を解決していくことで、大きな共感を生み出
し、拡散に繋がります。 

同時に見込客を大幅に増やすことができます。 

左利き 
粒高ラバー 
不器用 
障害者


