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Press Release 

2026 年 10 月 6 日 

株式会社日立ソリューションズ東日本 

 

パートナー企業とともに新たな事業創出を加速する「協創パートナープログラム」を開始 

販売・導入支援からソリューション連携、OEM連携まで、多様な協業形態に対応 

 

株式会社日立ソリューションズ東日本（本社：宮城県仙台市、取締役社長：円井 高、以下「当社」）は、 

パートナー企業との協創を促進し、製品販売、導入支援、ソリューション連携、OEM 連携などを通じた新たなビジネス機

会の創出をめざす「協創パートナープログラム」(以下「本プログラム」)を 2026 年 10 月 6 日に開始します。 

 

DX や生成 AI、サプライチェーン変革などで企業を取り巻く環境が大きく変化する中、お客さまが求めるソリューションはより

高度化・複雑化しています。このような変化に対応するため、当社は、製造業・流通業分野で培った豊富な実績と知見

を活かしながら、パートナー企業の製品・サービスや専門技術と組み合わせることで、新たなビジネスの機会を創出します。 

 

・協創パートナープログラム（Co-Creation Partner Program）の概要 

 紹介、販売、導入、ソリューション連携、OEM 連携の 5 つのパートナー区分を用意 

 パートナー企業の事業戦略や強みに応じて、複数区分の組み合わせにも対応 

 認定パートナー企業には営業・技術・ソリューション連携など、活動内容に応じた支援メニューを提供 

 

本プログラムでは、販売協業から導入支援、ソリューション連携、OEM 連携まで、パートナー企業の強みに応じた柔軟な

協創を推進します。認定パートナー企業との継続的な連携を通じて、お客さまの課題解決と事業成長をともに実現する

パートナーシップを推進します。 

協創パートナープログラム（Co-Creation Partner Program） コンセプト 



2 / 3  

・パートナー企業の事業戦略や強みに応じて選べる5つのパートナー区分 

本プログラムでは、パートナー企業の事業戦略や得意分野に応じて、5 つのパートナー区分を選択できます。複数の区分

を組み合わせた活動も可能です。 

対象製品や具体的な活動内容は画一的に定めるのではなく、パートナー企業の強みや取り組み方針を踏まえ、両社

で協議のうえ決定します。これにより、それぞれのパートナー企業に適した協業の形を実現します。 

パートナー区分 主な活動内容 

① 紹介パートナー 当社製品に関心をお持ちのお客さまや案件を紹介するパートナー 

② セールスパートナー 当社製品の提案から契約・販売までを担うパートナー 

③ テクニカルパートナー 当社製品の導入に向けた設計・開発・構築・運用を担うパートナー 

④ ソリューション連携パートナー 相互の製品・サービスを組み合わせ、新たな価値創出に取り組むパートナー 

⑤ OEM連携パートナー 当社製品を組み込んだ独自ソリューションを開発・販売するパートナー 

 

・支援メニュー 

協創パートナー様向けの支援メニューもご用意しております。営業・技術・マーケティングの各分野で、パートナー企業の事

業展開に寄り添った伴走型支援を提供します。例えば、活動立上げ初期において、商談・デモ・提案活動・導入支援な

どを当社担当者と共同で実施し、製品理解の促進やノウハウの共有を通じて、パートナー企業が自社の強みを生かした

提案活動を進められるよう支援します。 

案件創出から提案、導入、ソリューション連携、OEM 連携に至るまで、活動フェーズに応じた支援を提供することで、

両社が連携してお客さまへの提供価値を高める環境を整備します。主な支援内容は以下のとおりです。 

支援メニュー 支援内容 

全般 
対象製品の営業資料の提供／対象製品の基礎トレーニング／パートナー企業向け

サポートサイトの利用 

セールスサポート 対象製品の営業ノウハウの提供／製品説明のサポート／提案同行 

テクニカルサポート 対象製品の技術情報の提供／活動環境の整備・構築支援 

ソリューション連携サポート 
ソリューション連携に関する技術情報の提供／連携ソリューションのプロモーシ

ョン／連携ソリューションの提案活動支援 

 

主な対象製品 

当社が提供する製品やサービスを本プログラムの対象とします。パートナー企業が取り扱う対象製品は、パートナー区分

や活動内容に応じて個別に協議のうえ決定します。 2026 年 10 月時点での主な対象製品は以下のとおりで、今後順

次拡充する予定です。 

 

・需要予測支援システム  ： Forecast Pro TRAC 

・生販在可視化・調整ソリューション ： SynCAS PSI Visualizer 

・統合供給計画ソリューション  ： scSQUARE ISP 
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・プロジェクト管理統合プラットフォーム ： SynViz S2 

・業務アプリ構築プラットフォーム ： AppSQUARE 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

今後の展開  

当社は、本プログラムを通じてパートナー企業との協業を深め、それぞれの強みを生かした提案やソリューションの提供を

推進します。今後は、製品販売、ソリューション連携、OEM 連携などの協創活動を一層強化するとともに、パートナー企

業が当社製品の提案・販売活動を自律的に展開し、自社の事業拡大にもつなげられる環境づくりを支援します。これに

より、パートナー企業の新たなビジネス機会の創出と相互の持続的な事業成長をめざします。 

 

協創パートナープログラム（Co-Creation Partner Program）について  

 詳細および参加に関するお問い合わせは、日立ソリューションズ東日本のパートナープログラム Web サイトをご覧ください。 

Web サイト： https://www.hitachi-solutions-east.co.jp/partner/partner_program/index.html 

 

日立ソリューションズ東日本について 

私たちは、お客さま本位と社員・パートナー重視の考えのもと、独自に醸成したゆるぎない自主技術と日立の総合技術を基盤に、北海道・東北か

ら国内市場はもとよりグローバルに事業を展開し、お客さまと感動を分かち合えるソリューションを提供する企業として、地域社会、並びに、国際社会

の発展に貢献します。 

詳しくは、日立ソリューションズ東日本の Web サイト(https://www.hitachi-solutions-east.co.jp/)をご覧ください。 

 

日立ソリューションズ東日本 お問い合わせ先 

鈴木 朋也 

株式会社日立ソリューションズ東日本 

経営企画本部 広報部  

〒980-0021 仙台市青葉区中央 3-2-1 

hse-info@hitachi-solutions.com 

※ AppSQUARE、scSQUARE、uniSQUARE、SynViz、SynCAS、PSI Visualizer は日立ソリューションズ東日本の登

録商標です。その他記載の会社名、商品名などは、それぞれの会社の商標または登録商標です。 

―――――――――――――――――――――――――――――――――――――――――― 

このニュースリリースに記載の情報(製品価格、製品仕様、サービスの内容、発売日、お問い合わせ先、URL など)は、 

発表日現在の情報です。予告なしに変更され、検索日と情報が異なる可能性もありますので、あらかじめご了承 

ください。 

―――――――――――――――――――――――――――――――――――――――――― 
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