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越境EC支援ソリューション「WorldShopping BIZチェックアウト」
“Dell Business Plan Contest”にてクリエイティブ・ラボ・フクオ
カ特別賞を受賞
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株式会社ジグザグ

プレスリリース

株式会社ジグザグ（本社：東京都渋谷区、代表取締役 仲里一義、以下ジグザグ）は、2017年9月9日、
福岡市のイベント「The Creators」のプログラムとして行われた”Dell Business Plan Contest”にてクリエイ
ティブ・ラボ・フクオカ特別賞を受賞致しました。

今回の「Dell Business Plan Contest」は『ラボからライフへ』というテーマに基づいた新しいビジネスプラン
の募集を行い、8月17日～27日にて応募されたアイデアのなかから選ばれたファイナリスト6名が9月9日
のThe Creatorsのメインステージにおいて最終プレゼンテーションを行ない、最優秀賞、クリエイティブ・ラ
ボ・フクオカ特別賞などを選び、受賞式が行われました。
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■The Creatorsとは
福岡市は地理的・歴史的特性を背景に、アジアの交流窓口として様々な文化を受け入れてきました。
「アジアと創る」をコンセプトに9月から10月にかけて開催される『アジアンパーティ』は、「アジア」「クリ
エイティブ」「今」をテーマとした事業の総称で、アジアとともに新しい価値やビジネスを創っていくこと
を目指しています。
今年は、昨年のThe Creatorsをさらに進化させた内容で、福岡のクリエイターによるクリエイティブな
ステージや映像作品のコンテスト、様々なジャンルのアーティストによるライブ、クリエイティブ企業に
よるブースなど、「クリエイティブなまち・福岡」を体感できる2日間のイベントです。

開催期間: 2017年9月9日（土）、10日（日）
会場: 福岡市役所西側ふれあい広場
入場: 無料
主催: クリエイティブ・ラボ・フクオカ

■「WorldshoppingBIZチェックアウト」 （ https://www.worldshopping.biz/checkout ）について
既存のECサイトが最短1日で海外販売対応できるようになるソリューションです。javascriptタグを１行
追加するだけで、海外アクセスユーザーからの注文受付から購入代行・海外配送対応まで
Worldshoppingがすべて対応するため、EC事業者は海外対応を一切行うことなくデータ連携やシステ
ム改修・オペレーション変更などの手間をかけずに短時間、且つ低コストで越境EC対応が実現できま
す。

■Dell Business Plan Contestとは
クリエイティブ産業・IOTが”研究所(＝ラボ)”のフェーズから市民の生活(＝ライフ)に入り込んだ身近な
フェーズへ発展し、近未来の市民生活環境が向上している昨今。ビジネスにおいても、その時代背景
を組んだ企画がカギになってきます。
”Dell Business Plan Contest”では、このような時代の流れにフィットした様々なビジネスプランのアイ
デア募集とピッチ大会を開催します。Dell及びクリエイティブ・ラボ・フクオカは、個人・企業問わず多く
の方々のビジネスプランや、それにかける思いを応援します。

《賞について》
・Dell Champion Award賞 賞金50万円
副賞Dell ノートPC「XPS 13 2-in-1 プラチナハイエンド・QHD+タッチパネル・Office付」
・クリエイティブ・ラボ・フクオカ特別賞 賞金30万円

《応募・授賞式日程》
募集開始 ：2017年8月17日（木）
募集締め切り ：2017年8月27日（日）
審査結果通知 ：2017年9月4日（月）
授賞式 ：2017年9月9日（土）

https://www.worldshopping.biz/checkout
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本件に関するお問い合わせ：
株式会社ジグザグ 担当仲里 TEL： 03-6427-9823 info@zig-zag.co.jp
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【株式会社ジグザグについて】
「No Borderなサービスで世界をHappyに」を理念に掲げ、越境EC支援を行っております。

社名：株式会社ジグザグ
所在地：東京都渋谷区神宮前６－６－６
URL：http://www.zig-zag.co.jp/
設立：平成27年6月
代表者：仲里一義
事業内容：越境EC支援事業

私たちのビジョン

世界中の「欲しい」に応える

＜市場背景＞

訪日観光客のインバウンド消費の高まりに加え、Eコマースにおいても越境EC市場の伸びととも
に国内EC事業者の海外向け販売需要が高まっております。一方で「多言語対応」「不正決済対応
」「カスタマーサポート」「海外配送対応」など言語・決済・物流のハードルにより十分な対応ができ
ていない国内EC事業者も多く、海外購入者が国内ECサイトにアクセスしても商品を購入できない
状況が多く発生しており、事業者においては販売機会の失っていると共に十分なサービスを購入
者に提供できず、一方で事業者側の越境ECの導入・実施に関するコストや手間、ノウハウの不足
なども課題となっています。

http://www.zig-zag.co.jp/

