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中小企業特化

成長伴走型AI顧問
棚卸から実務のAI利活用まで伴走します。

初回30分のご相談後

AI活用提案を1件無料

AIを使う目的を、現場の業務から一緒に整理します。
ツールを先に決めず、業務・人・情報の流れを棚卸してから、実行できる活用案へつなげます。

こんな状況からご相談ください

AI活用の入口

自社のどの業務にAIを使えるか

決めきれない

属人化した業務

ベテランの判断や手順が

個人の中にとどまっている

転記・確認作業

同じ情報を複数の書式へ

写す作業に時間がかかる

ご支援の流れ

1 棚卸

業務・手順・使っているツール

情報の扱いを整理

→

2 AI活用提案

優先度と確認工程を踏まえ

実務で使える案を提示

→

3 導入・運用の伴走

現場に合わせて試し

振り返りながら見直し

初回のAI活用提案を1件、無料でご提供
通常の提案プラン（税込220,000円〜）に含まれる内容です。最小プランは税込110,000円〜。

お問い合わせ　https://www.craidtech.com/contact
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実用例

属人化した営業ノウハウを、チームで使える仕組みに
提案時には、現場の業務と情報の流れを確認してから設計します。

営業会社様へのAI活用提案例

商談前

準備内容と判断の観点

• 顧客理解

• 目的・仮説・質問

• 何を準備するかを共有

→

商談中

進め方と判断の観点

• 聞き方・提案

• 相手の反応

• どう進めるかを標準化

→

商談後

反省・フォローと次の行動

• 結果・気づき

• フォロー内容

• 次の準備へ生かす

AIとAWSを活用した社内向けの仕組みとして、ノウハウを蓄積し、
営業担当者が社用スマートフォンから必要な時に参照できる状態を目指します。

転記作業の実用例

商談メモをAIで必要な項目に整理し、確認後に日報や顧客管理に登録できる形へ。

担当者が情報を書き写す時間を減らし、振り返りや顧客フォローに時間を使える運用を目指します。

情報の取り扱いと人による確認を前提に設計します
活用方法は、業務・既存ツール・確認工程を棚卸したうえで個別に検討します。
※本ページは提案例です。導入実績や成果を示すものではありません。
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