
漁業者と消費者を港でつなぎ、

収入安定と地域活性化を実現する

企画書

海のマーケット

東京都中央区日本橋室町1丁目11番12号 日本橋水野ビル7階
山出潤一郎

mail：jun@zukan.com tel：090-3329-4736

株式会社潮風ホールディングス

mailto:jun@zukan.com
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25%
全国へ届ける既存流

通では、これ以上の還元は構造的に困難です
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お金の流れ（消費者起点）

消費者 → 海のマーケット
商品代金＋システム利用料5%
事前決済し、一括管理。

漁業者への還元

海のマーケット → 漁業者
売上金80%
従来の約1.6倍の実入りを実現。

地域エコシステムへの貢献

海のマーケット → 漁業協同組合
協力金4%
漁協の手数料収入を補完。



個人経営体（漁船漁業）の例
直販比率20%で所得は1.49倍（+49%）に増加

所得増加の要点

149%
（現状比 +49%）

現状：226.7万円
直販20%：337.9万円
増加額：+111.2万円

直販単価を市場卸の2倍とし、当社手数料
20%、市場卸分の販売手数料等を考慮した
試算です。

現状 直販20%

直販比率別の所得試算 令和3年度個人経営体平均ベース

直販比率 漁労所得 現状比

0% 226.7万円 100%

10% 282.3万円 125%

20% 337.9万円 149%

30% 393.5万円 174%

40% 449.1万円 198%

主な前提 ・直販単価は市場卸の2倍
・当社手数料20%、市場卸分手数料8%と差引手数料を考慮
・直販比率20%時、所得は約338万円

※データ出典：農林水産統計「令和3年漁業経営統計調査結果」より作成。
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KPIとマイルストーン
成長を測る重要指標と拡大のステップ

参加漁協数

100組合

アクティブ漁業者率

20%

月間注文数

5万件

リピート率

60%超

ROADMAP

フェーズ1：実証

プロトタイプ開発
1〜2港での実証実験

フェーズ2：拡大

20〜30漁協へ展開
地域モデルの確立

フェーズ3：標準化

システム標準化
業界インフラとして定着

全国展開

統合後100漁協へ
日本の水産流通を変革
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チーム／今後のアクション
共に港町の未来をつくる

FOUNDING TEAM

代表取締役 / 発案者

山出潤一郎

WEB魚図鑑運営。日本の海
と漁村の激変に危機感を持
ち本事業を創業。

CTO / エンジニア

直江憲一

IPA未踏スーパークリエイタ
ー。サーバーサイドからア
プリまで統括。

魚類学顧問

宮崎佑介

近畿大学農学部 准教授。魚
類学と環境管理の専門知識
で監修。

海洋科学顧問

村瀬敦宣

宮崎大学農学部 准教授。海
洋科学の知見から持続可能
な漁業を支援。

港町に、
笑顔を取り戻す仲間を
募集しています。

✓ 実証実験にご協力いただける自治体・漁協様

✓ S種優先株式にご出資いただける投資家の皆様

✓ 全国展開を支えるパートナー企業様

CONTACT US

株式会社潮風ホールディングス

海のマーケット事業部
東京都中央区日本橋室町1丁目11番12号
日本橋水野ビル7階 contact@shiokaze-hd.com
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