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2023年 8月 9日 

カクトク株式会社 

 

＜大型アップデート 第 1弾＞ 

厳選された認定パートナーと企業を繋ぐマッチングサービス「カクトク connect」 

大型アップデートを実施し、企業の営業活動のさらなる変革を支援 

～提案画面を刷新し、認定パートナーとプロ営業の最適なマッチングを加速～ 

 

カクトク株式会社（本社：大分県別府市、代表取締役：満田 聖也）は、厳選された認定パートナーと企業を繋ぐマッチン

グサービス「カクトク connect」の大型アップデートを実施することをお知らせします。第 1弾は提案画面の刷新により、企業と認定

パートナーとの最適なマッチングを加速します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■大型アップデートの目的 

市場環境の変化の急速化やコロナウイルス感染拡大に伴う商習慣の変化などにより、企業の営業活動にパラダイムシフトが起

こっています。これまでのように自社で正社員の営業人材を抱えて時間をかけて育てるのではなく、フリーランス等の流動的な即戦

力を活用して、最適な営業活動を短期間かつ少ないコストで実施する次世代の営業活動への変革が求められています。 

 

 こうした企業内の営業組織をスリム化して外部の即戦力人材を活用する組織変革が広がるなか、厳選された認定パートナーと

企業を繋ぐマッチングサービス「カクトク connect」は、リリースから約 2 年で利用企業社数が 3,000 社を突破しました。これらの

3,000 社の利用実績を踏まえて、企業の営業課題が多様化するなか、自社の営業課題を解決できる最適なパートナーとのマッ

チングをさらに加速できるように大型アップデートを実施いたします。 

 

 今回は、比較検討をしやすくしてスムーズなマッチングを実現するため、発注者側の提案管理画面の UI とパートナー側の提案

項目を刷新いたしました。  
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■大型アップデート第 1弾のアップデートポイントと提供価値 

（１）発注企業側の提案管理画面の UI変更 

現在は 1 つの案件に対して 10～20 件の提案があり、「多くの提案がもらえるのは嬉しい一方で、検討に時間がかかる」という

お声をいただいておりました。そこで、提案情報を一覧で管理できるように「表形式」に変更し、提案をステータスごとに管理できる

ような UI に変更いたしました。今回のアップデートにより、スムーズに比較検討を行い、自社の営業課題を解決する最適なパート

ナーを見つけやすくなります。 

 
 

（２）提案項目の統一 

従来は提案内容が形式化されておらず、自由度が高い反面、認定パートナーごとに提案内容が異なり、一律の比較検討が

難しい状況でした。そこで、提案項目を統一し、発注企業がパートナーごとの特長や強みなどがよりわかりやすく比較できるように

なりました。 
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■カクトクについて 

 
フリーランス営業職・営業代行会社と企業を繋ぐ国内最大級の営業代行プラットフォーム。1.3万人を超えるフリーランス・副業

の営業人材、600 社以上の営業代行会社が登録しています。企業側は最短 7 日で新規開拓からクロージング、営業戦略ま

で、すべての営業プロセスをアウトソースできます。 

 

「カクトク connect」は、営業に課題を抱える企業が厳選した「カクトク認定パートナー」から営業施策の提案を無料で受けられ、

提案が気に入った場合は有料で営業支援を依頼できる国内最大級の営業代行マッチングサービスです。 

 

営業人材のご登録はこちら：https://kakutoku.jp 

営業代行を依頼したい企業の方はこちら：https://kakutoku.jp/lp/client 

営業代行会社のご登録はこちら：https://kakutoku.jp/salesagency  
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