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詳しくは裏面をご覧ください！

主催：中小機構近畿　
共催：近畿経済産業局
後援：近畿財務局

近畿地区信用金庫協会、滋賀県
信用金庫協会、京都府信用金庫
協会、大阪府信用金庫協会、兵庫
県信用金庫協会、奈良県信用金庫
協会、和歌山県信用金庫協会

第１回 ハンズオン・
地域の卓越企業発掘＆
育成プログラム

中
小
企
業
が
、今
取
り
組
む
べ
き

「
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ・ド
リ
ブ
ン
」手
法
。

デ
ー
タ
を
収
集・分
析
し
、

成
果
を
最
大
化
す
る
答
え
を
、

セ
ミ
ナ
ー
で
解
説
し
ま
す
。

北館4階　Ｋｎｏｗｌｅｄｇｅ ＴＨＥＡＴＥＲ
（ナレッジシアター）

合同セミナー  

木2019.
１３：００～１７：００時 間

会 場

「作ったものを売る会社」から
「売れるものを作る会社」へ
～マーケティング・ドリブンとＡＩ～

グランフロント大阪  

プログラム詳細はこちら▶

（受付12：00～）

A
I
時
代
を
ひ
も
と
く
講
演
も
あ
り
ま
す
！

参加者には
マーケティングの
コツが分かる
テキストを
プレゼント！



１２：００～１３：００　　

１３：００～１３：２０　　

１３：２０～１４：３５

　　

　　

受　　付

開会挨拶

基調講演 Ⅰ　

ハンズオン・地域の卓越企業発掘＆育成プログラム 合同セミナー［プログラム］

FAX ０６-６２６４-８６１4 24時間受付

進　行（ファシリテーター）

パネルディスカッション
ひとりで悩まない企業経営 
～卓越プログラムの上手な使い方～

卓越プログラム等中小機構事業紹介

ＡＩがもたらす企業の未来 
～中小企業がＡＩ時代に備えること～

国の支援策紹介

基調講演 Ⅱ

「作ったものを売る会社」から
「売れるものを作る会社」へ
～マーケティング・ドリブンの挑戦～ 吉村 正裕

イーコマース事業協会理事長
株式会社サイバーアシスト代表取締役
中小機構 経営支援アドバイザー

パネラー

貴社名

ご担当者様名

連絡先 TE L FAX

名
担当者Eメール @

部署名

役職名

企業・団体名
フリガナ フリガナ

Jun Kaji
マーケター、作編曲家、映像作家
（兼 中小機構 経営支援アドバイザー）

PROFILE 営業時代に開発した顧
客管理システムで営業業績を伸ばし
1997年にシステムを売却。アクセス

解析プログラムを開発し、2000年、ネット事業を立上げ、初
年度で月商１億円に成長するも数年後に上場失敗。新たな
ネット事業を立ち上げ、３年で年商２０億円に成長させ、
2006年株式上場（現ライザップ・グループ）。同年、保有株
を売却し海外視察の後、2011年「小よく”巨”を制す」を掲げ
株式会社ISSUNを立上げ、オンラインビジネスやECの運
営・制作・コンサルティングで、業界No.1に成長するクライア
ントを多数抱える。Cloud Force Japan（セールスフォース・
ドットコム）、アップル・ストア銀座、東京青年会議所等講演
歴多数。

宮松 利博 
株式会社ISSUN 代表取締役
JASEC日本イーコマース学会 常任理事

１５：４５～１６：００　　

１６：００～１７：００　　

Jun Kaji
マーケター、作編曲家、映像作家
（兼 中小機構 経営支援アドバイザー）

美並 剛司
京都中央信用金庫　
地域創生部地域創生課 課長代理　

中前 憲二
中小機構 プロジェクトマネージャー

【個人情報の取扱いについて】個人情報保護法に定義されます個人情報に該当する情報については、当機構内で実施する事業で使用させていただきます。当該個人情報の第三者（業務委
託先を除く）への提供または開示はいたしません。ただし、お客様の同意がある場合、および法令に基づき要請された場合については、当該個人情報は提供できるものといたします。

１４：３５～１４：４５　　

１４：４５～１５：４５
宮松 利博
株式会社ISSUN 代表取締役
JASEC日本イーコマース学会 常任理事

佐々木 智一
佐々木化学薬品株式会社 代表取締役　

中小機構近畿本部 経営支援課

参加申込書

総合司会／フリーアナウンサー 浜野 千春

FAXの方はこちら

第１回 

PROFILE アメリカの映画スタジオに
てマーケティング戦略を担当する傍ら、
オーケストラ音楽の作編曲家・映像編

集者として国内外多くの映画やテレビ番組に参加する。ま
た、アメリカや日本の大学等にてマーケティングや管弦楽法
に関する講師も勤める。専門分野は、商品やアイデアを幅広
く浸透させる普及理論、数理モデルによる消費者行動予測、
顧客インサイトにもとづく商品開発とコミュニケーション開発。

参加申込はぜひWEBで

お問合せ▶TEL 06-6264-8613

その他参加者数

参加無料参加無料

北館4階 Ｋｎｏｗｌｅｄｇｅ ＴＨＥＡＴＥＲ（ナレッジシアター）
グランフロント大阪 大阪府大阪市北区大深町3-1

会場への
アクセス

エスカレーターまたは
北3エレベーターで4Fへ

ソフトバンクショップ
にそって左手奥へ ナレッジプラザ

まで進む


