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インクリメントＰ株式会社、株式会社パスコ 10/7(木)共催セミナー 

【競合に勝つヒント！クレームは現場で起きている】 

「配達品質向上で、増益する。」ヒントを教えます！ 
 

インクリメントP株式会社（http://www.incrementp.co.jp/）と株式会社パスコでは、10月7日（木）、品川イーストワンタワー（東

京都港区港南）にて、セミナーを開催します。 

セミナー参加ご希望の方は、下記ウェブサイトよりお申込みください。先着順、無料です。 

 
セミナー詳細：http://www.pasco.co.jp/event/seminar/detail/10100701.html 

 

荷主様との関係が価格勝負だけの希薄な関係になっていませんか？物流は、ＣＳ活動です。近年、物流とＣＳ活動の関係は

ますます重要になっています。ＣＳ活動を「商品力」として荷主様に提供することで、取引の継続化や提案の差別化を実現で

きます。今回は、成長著しい宅配事業における業務用ＰＮＤを活用したＣＳ活動手法を中心にご紹介します。 

 

■開催要項 

日時  ： 2010 年 10 月 7 日（木） 14:00 ～ 16:30（13:30 開場） 

場所  ：品川イーストワンタワー21 階（東京都港区港南 2-16-1  http://www.e-onetower.com/） 

料金  ： 無料 

定員  ： 70 名様※先着順（１社 5 名様までとさせていただきます） 

セミナープログラム： 

◆講演① 14:10～ 

第二回「配達・サービス」に関するアンケート 400 人に聞いてみました！【解説編】 

株式会社パスコ システム事業部 

◆講演② 14:50～ 

【新技術】PND（簡易型ナビゲーション）を活用したリアルタイム動態管理とは？ 

株式会社パスコ システム事業部 

◆講演③ 15:30～ 

法人向けカーナビアプリケーションソフト MapDK Navi（マップ・ディーケーナビ）のご紹介 

インクリメントＰ株式会社  
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