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人は自分が欲しいものを説明できない
成熟市場でヒットを生み出す武器を身につける！

～人を動かす隠れた心理「インサイト」の見つけ方～

「欲しい」の本質
新刊書籍のご案内

2017年12月1日
NEWS RELEASE

株式会社宣伝会議（本社:東京都港区 代表取締役社長：東彦弥）では、『「欲しい」の本質～人を動か
す隠れた心理「インサイト」の見つけ方～』を2017年12月1日より、全国書店、インターネットにて順次発売
します。
本書は、人が「欲しい」と思う商品の裏側に迫り、解き明かしていくビジネス書です。本人すら気付いてい

ない心理を見つけ出し、どのようにヒットに生かすのかといった方法論をまとめて紹介しています。AKB48、
マクドナルド、ディズニーなど、なぜヒットしているのかの本質を、人を動かす隠れた心理「インサイト」をもとに
紐解いていきます。

大松 孝弘 (おおまつ たかひろ)

株式会社デコム 代表取締役。成蹊大学経済学部卒。株式会社朝日広
告社を経て、2002年デコムを創業。インサイトやアイデア開発支援に
関する著書、講演は、海外も含め多数。2006年に日本初のインサイト
リサーチに関する書籍「図解やさしくわかるインサイトマーケティン
グ」(共著、日本能率協会マネジメントセンター) を上梓する。株式会
社デコムは、設立以来、一貫してインサイトリサーチによるアイデア
開発支援を提供している。医薬品・食品・飲料・化粧品・日用品・通
信・自動車・エレクトロニクス・メディアなどの領域において、心理
学や文化人類学からのアプローチによる独自の調査手法で、アイデア
とイノベーションを導きだしている。著書に「マーケティングリサー
チの基本」(共著、日本実業出版社) など。

波田 浩之(はだ ひろゆき)

株式会社デコム パートナー(元執行役員)。早稲田大学政治経済学部卒。
株式会社朝日広告社を経て、1998年同社を退社しフリーランスとして
マーケティングやプロモーションの企画を中心に活動。2006年より株
式会社デコムに参画し、インサイトリサーチの分析・企画・インタ
ビューの実務などを担当する。著書に「図解 やさしくわかる インサ
イトマーケティング」(大松孝弘・宇佐美清と共著)「はじめの1冊! 広
告の基本がわかる本」「図解 ビジネス実務事典 広告」(大城勝浩・
髙山英男と共著)(いずれも日本能率協会マネジメントセンター)、「こ
の一冊ですべてわかる 広告の基本」(日本実業出版社)など。
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