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業界・地域問わず年間400件以上の中小企業の
M&Aをお手伝いしているストライクの社員が、
事業承継の可能性のあるオーナー向けにM&A
や仲介会社の役割を解説します。

  

M & A ( 合併と買収) の仲介会社で、1 9 9 7年に設立、2 0 1 7年に東証一部 (現プライム )に
上場した。全国 9 カ所にオフィスを設け、年間 400 件以上の M&A 成約を支援している。

(株)ストライク
について

申し込みはこちら

講  師

お問合せ先
(株)ストライクセミナー事務局

受付時間 9:00-17:45（土日祝日除く）
0120-552-410電話 seminar@strike.co.jpE-mail

ストライク  セミナー 検索

解説動画
公開中！

興味のあるテーマのみのご視聴も可能

承継方法の比較動画1 動画2
親族内、従業員、第三者承継の違いとは

M&A仲介会社の役割

M&Aの流れと仲介会社の役割をご紹介します

譲渡先企業の見つけ方

企業同士のマッチングの裏側を事例を交えて解説します

"デューデリジェンス"では
企業のどこを見られるのか？

譲渡を検討するオーナーが最低限知っておきたいこと

株式会社ストライク　
コーポレートアドバイザリー部長

山田 瞬

株式会社ストライク　
企業情報部長

細木 堂伯

M&A検討時に
知っておきたい
基礎知識

お申し込み後、すぐにご視聴いただけます

▶譲渡検討の経営者、ご家族向け

動画3 動画4


