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【報道資料】 

2022 年 11 月 25 日 

TD SYNNEX 株式会社 

 

TD SYNNEX、 Google Cloud ディストリビューターモデルの取扱いを開始 

〜 「StreamOne® Stellr」を利用し、請求業務の工数が大幅に削減。 

Google Workspace など関連ソリューションもワンストップで販売可能〜 

TD SYNNEX 株式会社(本社：東京 代表取締役社長：國持重隆、以下「TD SYNNEX」)は、Google が提

供するクラウドサービス Google Cloud ディストリビューターモデルを 11 月 25 日より取扱い開始することをお知らせい

たします。 

 

 

 

Google Cloud 関連サービスのご紹介ページ：https://www.synnex.co.jp/vendor/google/googlecloud 

 

■発売の背景： 

ハイブリッドな働き方の実現に向けて、オンラインのデータ利活用を進める DX が日本企業にとって重要に。 

一方、業務効率化や DX 関連のサービスをゼロから開発するには多くのコストや時間が必要で、安全性の問題など

多くのハードルが存在。 

リモートワークとオフィスワークを組み合わせたハイブリッドワークが叫ばれている昨今、多くの組織がハイブリッドワークモデ

ルを導入しています。ハイブリッドワークとは、単に働く場所という意味だけではなく、職場においてイノベーションを加速さ

せ、チームのパフォーマンス向上さらにはチームの満足度を高めるために、人と人とのつながりを強化する「どこからでも働

ける文化」を実現することが求められています。 

https://www.synnex.co.jp/vendor/google/googlecloud
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また、日本企業の重要課題となっているのが DX（デジタルトランスフォーメーション）であり、ハイブリッドな働き方を実

現するためには、オンラインのデータの利活用を進める DX が鍵を握ります。しかし、組織や業務の DX をおこなうにあた

り、業務効率化や DX 関連のサービスをゼロから開発するには多くのコストや時間がかかり、安定性や安全性の問題も

介在するなど、多くのハードルが存在します。 

そこで、DX 推進の鍵を握るのが、Google Cloud です。Google Cloud は、プラットフォームとしての堅牢性、安定

性がサービスへの信頼を構築しやすいことが利点であり、ハイブリッド化への取組として様々な機能を活用することが可

能となります。 

 

TD SYNNEX では、IT ディストリビューターとして Google Workspace、Google for Education、

Chromebook、Chrome Enterprise、Google Meet ハードウェアなど、幅広いソリューションの導入支援をしてい

るほか、ソリューションに関わるサポートやトレーニングもご提供しております。*1 また、100 ヵ国以上でビジネスを展開し

ている強みを生かし、海外で実績のあるソリューションを日本市場において他社に先駆けてご提供いたします。 

今回、Google Cloud のディストリビューターモデルの取扱いを開始することで、よりフレキシブルな環境を顧客視点でご

提案・ご提供することが可能になります。当社は、長年に渡る Google Cloud 製品の多数の販売・導入支援実績に

加え、Google Workspace のディストリビューション実績・知見をもとに、Google Cloud のエンタープライズ向けソリ

ューション拡販を強化していきます。 

*1：TD SYNNEX は 2020 年 11 月より、Google Workspace の国内ディストリビューターとして取扱いを開始し

ております。 

https://www.synnex.co.jp/news/20201125_googleworkspace.html 

 

■TD SYNNEX 経由による Google Cloud ディストリビューターモデルを提供するメリット 

このたび、Google Cloud のディストリビューターモデルの取扱いが開始されることで、これまで Google と直接契約し

再販するのみだった Google Cloud が、ディストリビューター経由で販売店登録ができるようになります。TD 

SYNNEX 経由で販売店登録すると、下記のようなメリットがあります。 

 

A. TD SYNNEX が販売店登録のプロセスをサポート 

Google と直接契約する必要がないので、販売店契約のハードルが下がります。TD SYNNEX が販売店登録の

プロセスをサポートするほか、すでに TD SYNNEX とお取引があるお客様は気軽に販売をご検討いただけます。 

 

B. TD SYNNEX のディストリビューターモデル経由によって収益が期待 

https://www.synnex.co.jp/news/20201125_googleworkspace.html
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Google Cloud は初期費用や月額固定料金がかからず、使った分だけ請求される従量課金制なのでコストの最

適化をすることが可能です。また、確約利用割引で最大 70％、継続利用割引で最大 30%の割引が受けられま

す。低コストで運用することが可能なので、開発環境の整備などに多くの予算がかけられないスタートアップ企業にも

おすすめです。詳細は当社までお問い合わせください。 

 

Google Cloud の販売店を TD SYNNEX では現在募集しています。TD SYNNEX 経由の販売は、TD 

SYNNEX のオリジナルサービス、StreamOne® Stellr（旧:CloudSolv）*2 を利用して Google Cloud の販売

が可能です。請求処理の工数が大幅に削減できるほか、Google Workspace など関連ソリューションもワンストップ

で販売可能です。また、そのほかに販売パートナー様限定で Google Cloud の専任トレーナーによる各種勉強会や

トレーニングを開催しておりますので、社内で知見を増やしながら販売活動をおこない、売り上げにつなげることができま

す。 

StreamOne® Stellr を活用すると… 

● 事前予約機能を使って指定日にライセンスを有効化 

● ライセンスの有効化から更新、エディション変更も全て StreamOne® Stellr上で完結 

● 正確な見積を自動的に生成 

● 発注からライセンス有効化まで即日対応可能 

*2：TD SYNNEX 「CloudSolv®」リブランディングに伴い「StreamOne® Stellr」へ名称を刷新 

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000104.000034623.html 

 

詳細は、下記の URL をご覧ください。 

Google Cloud 関連サービスのご紹介ページ：

https://www.synnex.co.jp/vendor/google/googlecloud/partner 

 

■Google Cloud ソリューションが解決する課題と導入効果 

メリット 1：AI とデータ解析のサービスが充実                                                                 

Google Cloud は、ビッグデータの解析に高い技術力があります。 

AI 技術でも業界をリードしているため、Google Cloud は AI にも強みを持っています。そのため、データ分析や AI

をシステムに取り込んでいる会社に最適なインフラです。 

 

メリット 2：従量課金制によるコストの最適化を実現 

https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000104.000034623.html
https://www.synnex.co.jp/vendor/google/googlecloud/partner
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Google Cloud は初期費用や月額固定料金がかからず、使った分だけ請求される従量課金制なのでコストの最適

化をすることが可能です。また、確約利用割引で最大 70％、継続利用割引で最大 30%の割引が受けられます。 

低コストで運用することが可能なので、開発環境の整備などに多くの予算がかけられないスタートアップ企業にもおすす

めです。 

 

メリット 3：Google Workspace との親和性の高さ 

Google Cloud は Google Workspace を扱っている企業との親和性も高く、この 2 つのサービスを連携させること

で工数削減につながります。 

例えば、Google Cloud で構築したシステムであれば、Google Workspace のアカウントでユーザーを管理すること

ができます。それにより、簡単にシステムに接続することができ、新たにアカウントを別管理する必要がありません。 

 

今回の発表に際し、TD SYNNEX 常務執行役員 伊藤 弘泰は次のように述べています。 

「TD SYNNEX は、今回の Google Cloud ディストリビューターモデル取扱い開始を大変嬉しく思います。当社は米

国本社および日本国内にて既に Google Workspace の取扱い実績がございます。これまでの Google Cloud の

ソリューション取扱い実績及びご提案に関する知見に加え、昨今も出社率 2 割を継続する等のテレワーク成功体験

と、IT ディストリビューターとしての様々なテレワーク商材導入支援経験も併せ持ちます。そのような経緯を踏まえ、

Google Cloud を活用したお客様のフレキシブルな働き方実現と、当社パートナー皆様にとっての更なるビジネス機会

拡大に、より一層貢献できればと考えております」 

 

Google Cloud グローバルディストリビューション ディレクター、エリック・バック氏は今回の発表について、次のように述

べています。 

「Google Cloud は、TD SYNNEX 株式会社が認定ディストリビューターとして参画頂きましたことに、心より御礼申

し上げます。今回 TD SYNNEX がパートナーにご参画いただいたことにより、今後、日本全国のお客様に、Google 

Cloud を中心とした様々なエンタープライズ向けソリューションをお届けし、急速に高まったワークスタイル改革のニーズ

に、TD SYNNEX 様、そして販売店の皆様と対応してまいります」 

 

TD SYNNEX について 

TD SYNNEX 株式会社は、世界トップクラスの IT ディストリビューターである米国 TD SYNNEX Corporation の日

本法人です。世界 100 カ国、取引メーカー数 1500 社を超えるグローバルネットワークを強みに、従来の卸売ビジネス

に加え、国内外の製品やサービスを組み合わせて、お客さまのビジネスの課題に最適な IT ソリューションを提供するソリ

ューションアグリゲーターです。私たちはテクノロジーを通じ、日本のお客さまや地域社会に貢献してまいります。 

（WEB）https://www.synnex.co.jp/ 

 

https://www.synnex.co.jp/
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セーフハーバー宣言 

本プレスリリースの記載には、米国 1933 年証券法第 27A 条及び米国 1934 年証券取引所法第 21E 条で定義

された、「将来に関する記述」が含まれています。既知若しくは未知のリスク、不確実性又はその他の要因により、実際

の結果が「将来に関する記述」として明示的又は黙示的に示された予測等と大きく異なることがあります。本プレスリリー

ス中の「将来に関する記述」は、本プレスリリースの日付けの時点で有する情報を基に作成されたものであり、将来の事

象や状況を反映するために、その記述を更新したり修正したりする義務を負うものではありません。 

 

【本件に関するお問い合わせ】 

〒135-8559 東京都江東区東陽 6-3-1 東京イースト 21 ビジネスセンター2F 

TD SYNNEX 株式会社 

デジタルトランスフォーメーション＆マーケティング部門  

マーケティング本部 

（e-mail）pr@tdsynnex.com 

※掲載されている社名又は製品名は、各社の商標又は登録商標です。 

©2022 TD SYNNEX K.K. 

※ Google Cloud、Google、Google Workspace、Chrome、Google for Education、Google Meet、お

よび Chromebook は、Google LLC の商標です。 

mailto:pr@tdsynnex.com

