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報道関係各位                                                

 ニュースリリース 

2022年 3月 25日 

         株式会社インテージ 

「エリアポテンシャル・サーチ」を正式リリース 

アサヒ飲料での売り場提案における実践活用を 

先行的に開始 

 

株式会社インテージ（本社：東京都千代田区、代表取締役社長：檜垣 歩、以下インテージ）は、店舗や商圏の特徴や

人口動態変化を AIによって解析し、店舗ごとの販売ポテンシャルを推計する「エリアポテンシャル・サーチ」を正式サービ

スとして提供開始し、アサヒ飲料株式会社（本社：東京都墨田区、代表取締役社長：米女 太一）と先行的に取り組みを実

施いたします。本取り組みにおいて、インテージはエリアポテンシャル・サーチの提供を通じて、アサヒ飲料による店舗ご

との商品構成の最適化や販売計画の策定を支援してまいります。 

 

現在、小売業界では、ネット販売の成長に伴う購買行動の変化や、異業種間の競争激化によるオーバーストア化、高

齢者世帯の増加に伴う移動習慣の変化を背景に、1 店舗あたりの商圏人口と商圏距離が減少する「狭小商圏化」が加

速しています。その結果、小売業の店舗戦略は、従来の「商圏規模の拡大」から「狭小商圏内でのお客様の獲得」へ変

化してきており、1店舗あたりの経営効率をあげることが重要視されてきています。 

 

アサヒ飲料は、「エリアポテンシャル・サーチ」を活用することで、従来の業態別や都道府県別での市場分析に加え、

変化する小売業の店舗戦略に対応するため、各店舗の立地や商圏に住んでいるお客様の特徴に応じた商圏分析を行

うことが可能になります。今後、各店舗の商圏に沿ったカテゴリ構成比での棚割りや、販促企画・販売目標値の提案を行

ってまいります。 

 

 インテージは、今回の先行取り組みをきっかけに、「エリアポテンシャル・サーチ」で提供する小売店舗内の品目を飲料

以外にも拡大し、小売業とメーカーの商談領域のマーケティング支援を高度化してまいります。 
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■エリアポテンシャル・サーチについて 

生活者の生活スタイル・価値観が大きく変わり、小売店舗でも全国一律の商品構成・品揃えでは生活者ニーズを満たせ

なくなっており、最近では狭小商圏・店舗別に販売計画の策定・管理、商品提案の差別化が求められるようになってきて

います。 

そのような現状に対応するため、「エリアポテンシャル・サーチ」ではインテージが提供する全国の消費財の販売動向を

分析するデータベースである「SRI＋®」と、NTT ドコモが提供する全国の人口動態をリアルタイムに分析できる「モバイル

空間統計®」※1や「di-PiNK®」※2で保有するドコモの会員情報を組み合わせて AIで解析することで、全国のスーパーマー

ケットやドラッグストアの店舗ごとの、商品カテゴリ別の販売が期待される“理論値”を算出することを実現しました。 

 

「エリアポテンシャル・サーチ」を活用することにより、データに基づきつつ店舗・商圏の特色にあった商品構成、品揃えが

可能になり、効果的かつ差別化された売り場づくりを実現することができるようになります。また、理論値を活用すること

によって過去の踏襲ではなく、各店舗・小売チェーンのおかれた状況に合わせた販売計画の策定やマネジメントをしてい

くことも可能です。 

 
※1「モバイル空間統計®」およびそのロゴは、株式会社 NTT ドコモの登録商標です。 

※2「di-PiNK®」およびそのロゴは株式会社ドコモ・インサイトマーケティングの登録商標です。 
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■株式会社インテージ https://www.intage.co.jp/ 

株式会社インテージは 1960年に創業。世界 11の国と地域に拠点を持ちマーケティングリサーチ/インサイト事業でアジ

ア No.1*のインテージグループを牽引し、国内外の企業・団体のマーケティング活動をトータルサポートしています。 

「生活者理解の深化」と「データ活用の高度化」により顧客ビジネスの未来創造を支え、「Create Consumer-centric 

Values ～お客様企業のマーケティングに寄り添い、共に生活者の幸せを実現する」という事業ビジョンの実現を目指して

います。 

*「ESOMAR Global Market Research 2021」ESOMAR’s Global Top-50 Insights Companies に基づく（グループ連結売上高ベース） 

 

 

■アサヒ飲料株式会社 https://www.asahiinryo.co.jp/ 

アサヒ飲料は、社会の新たな価値を創造し、我々の「つなげる力」で発展させ、いちばん信頼される企業となることを目指

し、「100年のワクワクと笑顔を。」をお客様との約束に掲げ、時代を超えて親しまれる商品を届けています。今後もデジ

タルを活用した営業活動における提案強化や、小売企業様の課題解決に取り組むことで、小売企業様から一番信頼さ

れるリーディングカンパニーになることを目指していきます。 

 

 
【本件に関するお問い合わせ先】 

■株式会社インテージ パネル事業推進部 担当：藤沢  

お問い合わせ先：hcp-store- info@ intage .com 

 

【報道関係者からのお問い合わせ先】  

■株式会社インテージ 広報担当：水口、下河原 

TEL：03-5294-6000 

サイト「お問い合わせフォーム」 https://www.intage.co.jp/contact/ 
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