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報道関係各位                                                 ニュースリリース 

2024年 9月 17日 

株 式 会 社 N T T ド コ モ 

株 式 会 社 イ ン テ ー ジ 

株式会社リサーチ・アンド・イノベーション 

 
株式会社 NTT ドコモ（以下、ドコモ）と株式会社インテージ（以下、インテージ）、株式会社リサーチ・アンド・イノベ

ーション※1（以下、RnI）は、対象商品※2を購入し、レシートと商品バーコードを登録すると dポイントがたまる新たな

サービス「dマイレージ」※3（以下、本サービス）を、2024年 9月 17日（火）から開始します。なお、本サービスの提

供元はドコモです。 

本サービスを通じて、いつものお買物に「おトク」と「楽しさ」を加え、新しいお買物体験を実現します。メーカーの

皆さまに対しては、対象商品を繰り返し購入してもらうことで、新規顧客獲得、リピート購入の促進・ファン化、蓄積し

た購買データによる効果検証を一気通貫で支援します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

本サービスは、対象商品を購入し、「dポイントクラブ」アプリ、「d払い®」アプリ、または「dポイントクラブ」サイト

で、購入時のレシートと商品のバーコードを登録するとスタンプがたまるサービスです。スタンプカードは商品ごと

で、同じ商品を購入するたびにスタンプがたまり、1枚のカードに 5個までためることができます。1個・3個・5個

の時点でそれぞれ dポイント（期間・用途限定）が獲得できます※4※5。なお、購入する店舗や決済手段の指定はない

ため、身の回りの普段使うお店で、いつもの支払い方法で対象商品を購入するだけで、おトクに dポイントをためて

いただくことができます※6。ご利用料金は無料です。 

 

 

 

対象商品を購入して dポイントがおトクにたまる「dマイレージ」を提供開始 

～いつものお買物に「おトク」と「楽しさ」を加え、新規顧客獲得・リピート化・効果検証を支援～ 
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メーカーの皆さまにおいては、「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、または「dポイントクラブ」サイトを使っ

た、ドコモの 1億を超える会員を対象とした訴求が可能です。特定の店舗や決済手段に縛られることがないため、こ

れまで対象の店舗や決済手段を限定して行っていた施策ではリーチが難しかったユーザー層に対しても広告などの

施策が実施できます。 

レシートだけでは流通店舗ごとに表記が異なるなど正確な商品名の特定が難しいため、本サービスではレシートに

加えバーコードも読み取ることで、全国の多様な流通店舗におけるエンドユーザーの購入商品を正確に特定するこ

とを可能にしています。レシート＋バーコードを活用した商品特定は RnIの特許技術です。 

また、顧客とのリテンション推進のため、1個・3個・5個のタイミングごとの進呈ポイント数を柔軟に設定すること

ができます。スタンプを 5個ためるまでのゴールの手前で初回報酬（1個）や中間報酬（3個）を設ける仕組みのた

め、試し買いを促進し、新規顧客獲得やリピート購入につなげることが可能です。 

さらに、商品別実績レポートや流通カテゴリ別レポートといったさまざまな効果分析レポートもご提供いたします。 

これらにより、メーカーの皆さまに対して、特定の商品を「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、「dポイントク

ラブ」サイトで訴求することによる新規顧客の獲得や、同一商品でスタンプをためていく仕組みによるリピート購入

の促進・ファン化、インテージの分析ノウハウを活用した、蓄積した購買データによる効果検証や打ち手のプランニン

グまで、一気通貫でのデータドリブンなマーケティングを支援いたします。詳細は別紙 1をご覧ください。 

 

本サービスの提供開始を記念して、「ｄマイレージ開始記念キャンペーン」（以下、本キャンペーン）を、2024

年 9月 17日（火）から 2024年 12月 31日（火）まで開催します。 
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キャンペーン名 ｄマイレージ開始記念キャンペーン 

期間 
エントリー期間：2024年 9月 17日（火）～2024年 12月 31日（火） 

キャンペーン期間：2024 年 9月 17 日（火）～2024年 12月 31日（火） 

概要 

キャンペーン期間中にキャンペーンサイトからエントリーの上、以下①②を満たしたお客

さまに、それぞれ以下のキャンペーンポイントを進呈いたします。 

① 対象商品を購入し、レシートとバーコードを登録してスタンプを 1 個獲得したお

客さま先着 20万名に d ポイント（期間・用途限定）を 50 ポイント進呈 

② 同一商品でスタンプを 5 個獲得したお客さまのなかから抽選で 1,000 名に d

ポイント（期間・用途限定）を 1,000 ポイント進呈 

・キャンペーンエントリー方法：「d ポイントクラブ」アプリ・「d ポイントクラブ」サイトの「キ

ャンペーン一覧」からキャンペーンページにアクセスしてエントリー 

※「d アカウント」のログインが必要です。 

キャンペーンサイト 
https://dpoint.docomo.ne.jp/cp_6/mustbuy/dmileagecp_2409_PP

0008/index.html?utm_source=press&utm_medium=mileage 

 

 

■各社の役割 

ドコモ 「dポイントクラブ」会員およびメーカーの皆さまに対して、本サービスを提供 

インテージ メーカーの皆さまに対し、生活者理解に基づいた打ち手のプランニングから実施、事

後の効果検証を通じた次の打ち手の提案まで、データドリブンなマーケティングの統

合プランニングを提供 

RnI 本サービスに対して、レシートとバーコードを使った商品特定の特許・ノウハウを提供 

 

2023年 9月のドコモ・インテージの資本業務提携以降、両社は、ドコモの 1億を超える国内最大規模の会員基

盤と、インテージグループの持つ、データ収集から集計・分析・可視化・マスター化などのデータの価値を高める「デー

タハンドリング」のノウハウを組み合わせることで、メーカー・小売流通・サービス業などの企業のマーケティング課題

に寄り添い、ともに生活者の暮らしを豊かにしていく、生活者起点でのマーケティング強化をめざしてまいりました。 

 

今後、ドコモとインテージ、RnIは、本サービスを通じて、いつものお買物に「おトク」と「楽しさ」を加え、対象商品

を繰り返し購入してもらうという新しいお買物体験の実現により、お客さまの毎日がおトクで、楽しく、便利な生活に

なるよう努め、また、企業のマーケティングDX実現に貢献してまいります。 

 
※1  株式会社リサーチ・アンド・イノベーションは株式会社インテージの子会社です。  

※2 「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、または「dポイントクラブ」サイトからご確認いただけます。 

※3 「dマイレージ」サービスページ：https://dpoint.docomo.ne.jp/mi02/pages/home.html 

※4  進呈ポイント数は対象商品により異なります。 

※5  ポイントの進呈時期はレシート・バーコード登録から 1～2週間程度です。 

※6  「d ポイントクラブ」アプリ、「d 払い」アプリ、「d ポイントクラブ」サイトをこれまでご利用されたことがない場合、初回に「d アカウント」のログ

インが必要です。 
* 「d払い」「dアカウント」は株式会社 NTT ドコモの登録商標です。 

 

https://dpoint.docomo.ne.jp/cp_6/mustbuy/dmileagecp_2409_PP0008/index.html?utm_source=press&utm_medium=mileage
https://dpoint.docomo.ne.jp/cp_6/mustbuy/dmileagecp_2409_PP0008/index.html?utm_source=press&utm_medium=mileage
https://dpoint.docomo.ne.jp/mi02/pages/home.html
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【株式会社NTTドコモ】 https://www.docomo.ne.jp/ 

NTT ドコモは、日本国内で最大手の携帯電話事業者です。（携帯電話契約数：約 8,994万 ※2024年 3月時点） 

NTT ドコモは、「新しいコミュニケーション文化の世界の創造」に向けて、個人の能力を最大限に生かし、お客さまに

心から満足していただける、よりパーソナルなコミュニケーションの確立をめざします。 

 

【株式会社インテージ】 https://www.intage.co.jp/  

株式会社インテージは 1960 年に創業。インテージグループとしてアジア No.1*であるマーケティングリサーチ／イ

ンサイト事業に加えてマーケティングソリューション事業を展開し、9 か国の海外拠点とともに国内外の企業・団体の

マーケティング活動を総合的に支援しています。事業ビジョンとして“Create Consumer-centric Values”を

掲げ、深い生活者理解とデータ活用の高度化による顧客企業支援を通じ、生活者の幸せの実現を目指しています。 

*「ESOMAR's Global Top-50 Insights Companies 2024」に基づく（グループ連結売上高ベース） 

 

【株式会社リサーチ・アンド・イノベーション】 https://r-n-i.jp/  

株式会社リサーチ・アンド・イノベーションは、300 万人以上が会員登録する特許取得アプリ「レシートがお金にかわ

るアプリ CODE」を運営し、日々大量の購買データを収集しています。集められたデータは企業のあらゆるマーケテ

ィングに活用され、アプリ利用者には報酬として一部が還元されています。当社は IT を活用し、世界中の消費者と

企業をデータでWin-Winにつなぐことで、より便利な世界の実現をめざします。 

 

 

 

【本件に関するお問い合わせ先】  

■株式会社 NTTドコモ ブランドコミュニケーション部 広報担当：冨田、萩原  

TEL：03-5156-1366 

 

■株式会社インテージ 広報担当：水口（みずぐち）／下河原（しもがわら） 

TEL： 03-5294-6000  

サイト「お問い合わせフォーム」 https://www.intage.co.jp/contact/  

 

■株式会社リサーチ・アンド・イノベーション 広報担当：石川 

連絡先：pr@r-n-i.jp 

 

 

  

https://www.docomo.ne.jp/
https://www.intage.co.jp/
https://r-n-i.jp/
https://www.intage.co.jp/contact/
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別紙 

「dマイレージ」の概要 

■dマイレージ概要 

・提供開始日：2024年 9月 17日（火） 

・サービス概要 

―「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、または「dポイントクラブ」サイトから、ポイントがもらえるおトクな

商品を探す 

―対象商品を購入後、「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、または「dポイントクラブ」サイトから、レシート

と商品のバーコードを登録 

―スタンプがたまったらポイントを獲得 

＜メーカーの皆さま＞ 

―「dポイントクラブ」アプリ、「d払い」アプリ、「dポイントクラブ」サイトを利用しているユーザーに対して、自社

商品の購入を訴求することで新規顧客を獲得 

―自社商品を繰り返し購入いただくことでスタンプがたまる「おトク」と「楽しさ」で、リピート購入を促進し、何度

も購入いただくことでファン化につなげる 

―リピート購入により購入データが蓄積し、ドコモとインテージグループが持つデータの活用と、インテージの分

析ノウハウによる、施策の効果検証と次の打ち手のプラニングが可能 

・ご利用料金 

＜お客さま＞ 

無料 

＜加盟店の皆さま＞ 

個別相談となります。 

【お問い合わせ先】 

株式会社 NTT ドコモ マーケティングイノベーション部 

Mail：dmileage_mi@ml.nttdocomo.com 

 

【画面イメージ】 

 

 

 

 

 


