
 
 

 

 

 

 

 

社内 SNS「智泉」の販売拡大のため、 

販売代理店向けのパートナープログラムを強化！ 
 

 

株式会社リンコム（本社：東京都台東区、代表取締役：藤原信二、以下「リンコム」）は社

内 SNS「智泉」の販売代理店向けパートナープログラムを強化し、2013年 1月 18日より提

供開始しました。今回のパートナープログラムの強化によって、販売代理店経由でも社内

SNS「智泉」の販売拡大を目指しています。 

 

社内 SNS「智泉」は、リンコムが 2012年 11月に販売開始した企業向け SNS製品で、企業の

社内コミュニケーションの改善による業務効率の改善や、競争力強化を目的としています。 

（社内 SNS「智泉」の詳細：http://www.linkcom.co.jp/chisen/index.cfm） 

 

社内 SNSは高い注目を受けており、日本でも社内 SNSを導入する企業が増えています。 

しかし、社内 SNS 製品の多くは、メーカーが提供するクラウド型のビジネスモデルが主で

あり、システム管理やセキュリティポリシーなどの面で日本企業が導入しやすいとは言え

ません。 

また、メーカーからの直販売であるため、システムインテグレータ（以下「SI企業」）が提

案しにくく、日本企業に社内 SNSが定着しない原因となっています。 

この様な状況を解消するため、リンコムでは社内 SNS「智泉」をオンプレミスでも提供し、

SI企業が提案しやすい環境を整備してきました。 

 

今回、リンコムではこれまでのパートナープログラムで用意していた販売代理店へのパー

トナー価格での社内 SNS「智泉」の提供や販売権に加え、販売代理店への利用環境の提供、

サービス利用料金の年額プランを追加しました。 

これらのメニューにより、販売代理店支援を強化していきます。 

 

 

 

 

 

2013年 1月 18日 

株式会社リンコム 

Press Release 

＜本件に関するお問い合わせ先＞ 

株式会社リンコム  マーケティング部    担当：西内（ニシウチ） 

     TEL    : 03-5246-6711             FAX    : 03-5246-6712 

     e-mail : info@linkcom.co.jp 

http://www.linkcom.co.jp/chisen/index.cfm


 

 

■ パートナープログラムの概要 

 

１．社内 SNS「智泉」を特別価格でご提供し、販売代理店がクライアントに再販できます。 
 

 

２．販売代理店へ、社内 SNS「智泉」の環境をご提供いたします。 
 

 

３．社内 SNS「智泉」の導入作業とメンテナンス作業は、リンコムがリモートサービス 

  で行います。 
 

 

４．サービス利用料金は、[クライアント企業 → 販売代理店 → リンコム] の流れで、 

月額／年額を選択の上でお支払いお支払い頂きます。 

 

 

■ 参考ページ 

 

○ 公式ホームページ   http://www.linkcom.co.jp/chisen/index.cfm 

○ facebook ページ    https://www.facebook.com/LinkcomChisen 

 

 

 

 

＜リンコムの概要＞ 
 

【 会 社 名 】 株式会社リンコム  http://www.linkcom.co.jp/ 

【 所 在 地 】 〒111-0041 

東京都台東区元浅草 4-9-14 イマス元浅草ビル 5階 

【 代 表 者 】 藤原 信二 

【 設    立 】  1997年 

【 事業内容 】  企業間グループウェア「リンコム ネクスト」および関連 

製品の開発・販売。 

社内 SNS「智泉」の開発・販売。 
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