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ウルカモ、新機能「購入検討者の動き by カウカモ」を提供開始 
会員60万人超・年間利用者300万人超のカウカモが持つ「需要と契約のデータ」を、 

初めてウルカモに登録するオーナー向けに開放 

 

株式会社ツクルバ（本社：東京都渋谷区、代表取締役：野村駿太郎）が運営する売出前の住

まいが集まるプラットフォーム「ウルカモ（https://cowcamo.jp/urucamo ）」は、同社の

中古・リノベーション住宅の流通プラットフォーム「カウカモ（https://cowcamo.jp ）」

の購入検討者データを活用した新機能「購入検討者の動き by カウカモ」を提供開始しまし

た。 

本機能により、ウルカモに住まいを登録しているオーナーは、自分の住まいのエリアで「今

何人が探しているか」「実際にどのくらいの価格で契約されているか」を確認できるように

なります。 

 

 

株式会社ツクルバ　広報担当：清水　TEL: 070-5351-9978　MAIL: press@tsukuruba.com 

https://cowcamo.jp/urucamo
https://cowcamo.jp


 

市況は転換期へ。それでもオーナーの判断材料は少ない 
右肩上がりが続いてきた首都圏の中古マンション相場に、変化の兆しがみられます。東日本

不動産流通機構（東日本レインズ）によると、首都圏の中古マンションの成約㎡単価は

2026年5月に前年同月比3.9%下落し、2020年4月以来73か月ぶりの下落に転じました。在庫

件数も前年同月比で3か月連続の増加となっており、長く続いた価格上昇局面に変化が生じ

つつあります。 

（出典：東日本不動産流通機構〈東日本レインズ〉「月例速報 Market Watch サマリーレ

ポート 2026年5月度」2026年6月10日発表 

https://www.reins.or.jp/pdf/trend/mw/mw_202605_summary.pdf ） 

 

市況の変化により、先行きが読みづらくなったいま、判断のよりどころとして重要になるの

が「どれくらいの数の誰が、いくらで、どんな物件を探しているか」という需要のデータで

す。しかし、この情報はこれまで主に不動産会社の内部で活用されてきた情報でした。 

 

オーナーが頼れるのは、査定価格や周辺の事例といった「物件」の情報が中心で、購入検討

者の実際の動向を把握する手段は限られていました。その結果、市況の変化に過度に振り回

されて売却の判断に迷ったり、需要の実態に合わない価格で売り出してしまったりするリス

クを抱えていました。 

 

「自分の住まいに、実際に今どのくらいの需要があるのか」、これは売却を視野に入れる

オーナーにとって、最も知りたい情報の1つです。本機能は、情報へのアクセス格差を解消

します。実際の需要と実績という事実をふまえ、オーナー自身が自信を持って判断できる。

そのための機能として、提供に至りました。 

 

カウカモとウルカモの連携 
当社は、住まいを探す購入検討者が集まる「カウカモ」と、売出前の住まいが集まる「ウル

カモ」の両プラットフォームを運営しています。 

 

「カウカモ」の強み・特徴 

 

株式会社ツクルバ　広報担当：清水　TEL: 070-5351-9978　MAIL: press@tsukuruba.com 

https://www.reins.or.jp/pdf/trend/mw/mw_202605_summary.pdf


 

●​ 圧倒的な集客力： 会員数60万人超、年間利用者300万人以上の、中古・リノベー

ション住宅の流通プラットフォーム 

●​ 活発なユーザー行動： 多くの利用者による「条件・予算・希望エリア」等の検索行

動を通じて、大量のデータが蓄積 

●​ 独自のユーザー層： スペックではなく「暮らし」を基準に住まいを選ぶ、感度の高

い購入検討者が集まる 

●​ 手厚いサポート： 当社の購入専門エージェントが、物件探しから契約・引渡しまで

まで手がける 

 

「ウルカモ」でオーナーに届く、新たな価値 

上記のカウカモの強みを、これまでウルカモでは活用していませんでした。今回、カウカモ

に蓄積された 2種類のデータを、ウルカモ上でオーナーに届けられるようになります。 

 

●​ 需要データ： カウカモユーザーの検索・行動ログをもとにした、今どのくらいの人

が、どんな条件・予算でどんな住まいを探しているかというデータ 

●​ 実績データ： 当社エージェント仲介で契約した物件のエリア、件数、価格のデータ 

 

購入検討者とオーナー、両方のプラットフォームを持ち、契約・引渡しまで自社で手がける

ツクルバだからこそ、需要と実績の両面を、オーナーに直接届けることができます。 

機能概要：「購入検討者の動き by カウカモ」 
本機能は、ウルカモに住まいを登録しているオーナー向けに提供される、カウカモの需要・

契約データを可視化するダッシュボードです。データは毎月更新され、オーナーは自分の住

まいを取り巻く需要の動きを継続的に確認できます。 
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主な表示内容 

① あなたの住まいを探している人数（エリア別） 

② 購入検討時期の分布（半年以内・1年以内・それ以降・その他） 

③ よく検索されている予算帯（オーナーの売却希望価格・AI推定相場価格との比較） 

④ 同エリアでのカウカモでの契約実績（総件数・最新3件の契約価格帯） 

⑤ カウカモで実際に売れた近隣物件の事例 

⑥ 売却意向に応じたパーソナライズコンテンツとアクション提案 

 

ユーザーへの価値：オーナーの「本当に売れるのか」に、手応

えを与える 
住まいの売却において、オーナーが抱える最大の不安の 1つは「本当に買い手がつくのか」

ということです。 

これまでオーナーが頼れたのは、 AI による推定価格や周辺相場といった「価格」を示す物

件評価が中心で、売却活動時に向き合うことになるリアルな需要データを直接把握すること

は容易ではありませんでした。 

本機能は、「あなたの住まいを、今これだけの人が探している」「実際にこの価格帯で契約

している」という購入検討者の実態を、オーナーに直接届けます。値段ではなく需要を可視
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化することで、売り出す前から「自分の家を買いたい人がいる」という手応えを強く得られ

る。これは、売却を考えていなかった人には自分の資産への新たな気づきを、売却に踏み出

せなかった人には現実的な見通しを与えます。 

執行役員CPO プロダクト・サービス本部長​

溝口 健治からのコメント 
首都圏の中古マンション市場は、成約㎡単価が73か月ぶりに下落し、在庫も増加に転じる

など、長く続いた上昇局面が転換の兆しがみられます。こうした局面では、相場というマク

ロな情報に加えて、『何人が、どんな条件で自分の住まいを探しているのか』『近い物件が

実際にいくらで取引されたのか』という、解像度の高い事実の重要性も増します。 

しかし、こうしたデータは、長らく不動産会社の内側に留まってきました。 

当社は、住まいを探す人が集まる『カウカモ』と、これから住まいを手放すかもしれない人

が集まる『ウルカモ』を運営し、不動産取引の実務まで自社で担っています。 

私たちが目指すのは、長年のカウカモの運営と取引を通じて蓄積してきたデータを、プロダ

クトやサービスの垣根を超えて活用し、ユーザーにとっての新しい価値へと変えていくこと

です。 

買いたいときも、住んでいるときも、売るときも。 

ユーザーが最良の判断に足る事実を手にしたうえで、適切な意思決定ができる。情報の非対

称によって生まれていた不安や遠慮を、AIや技術、そしてプロダクトの力で一つずつ解いて

いく。それが、当社のプロダクトたちが描く、これからの住まいの流通の姿です。 

今回オーナーの皆さまにお届けする『購入検討者の動き by カウカモ』は、その実現に向け

た第一歩です。ぜひご活用ください。 

 

■ 売却に際しては、不動産仲介のプロ「カウカモ」が安全にサポート 

ウルカモでの掲載をきっかけに、オーナーが「売却を進めたい」と決断した後は、当社の運

営する「カウカモ」の仲介担当者がサポートを行います。複雑な重要事項説明や売買契約、

決済、引渡しまでを「カウカモ」の仲介担当者が安全にサポートするため、双方が安心して

取引を進めることができます。 

 

■姉妹サービス　cowcamo（カウカモ）について 

cowcamo（カウカモ）は、「『一点もの』の住まいに出会おう。」をコンセプトにした、

中古・リノベーション住宅の流通プラットフォームです。暮らしを妄想しながら好みの物件
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を楽しく探せるメディア、物件の売買やリノベーションを支援するエージェントサービスに

よって、中古・リノベーション住宅の「探す」「買う」「つくる」「売る・住み替える」ま

で一気通貫でサポートしています。“叶えたい暮らし” は十人十色。一人ひとりが、自分らし

い暮らしを手に入れ、幸せに暮らしている。そんな世界を実現するサービスです。

cowcamo（カウカモ）：https://cowcamo.jp/  

お問い合わせURL：https://cowcamo.jp/contact  

 

株式会社ツクルバ 

「住まいの『もつ』を自由に。『かえる』を何度でも。」というVISIONのもと、住宅流通

構造を顧客本位に変革するための事業を行っています。デザインとテクノロジーをかけあわ

せることで、住まいを人生の制約から、可能性を広げる選択肢へと進化させ、誰もが個性豊

かな理想の暮らしを叶えられる社会の実現を目指します。 

https://tsukuruba.com/  

 

 

会社名：株式会社ツクルバ（東証グロース 証券コード：2978） 

所在地：東京都渋谷区恵比寿4-3-14 恵比寿SSビル 7F 

設立：2011年8月 

代表者：代表取締役CEO 野村 駿太郎 

事業内容：中古・リノベーション住宅のマーケットプレイス型の流通プラットフォーム「

cowcamo（カウカモ）」（https://cowcamo.jp/）の企画・開発・運営、家を売りたい人と

買いたい人のマッチングサービス「ウルカモ」（https://cowcamo.jp/urucamo/）の企画・

開発・運営など 
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