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日常においしさと楽しさを提供するmenu株式会社(本社：東京都千代田区、代表取締役社長：渡邉 真 以下当
社)は、当社が運営するテイクアウトアプリ「menu」の新機能として、加盟店舗数約2,300店舗の実績を活かし、2020
年4月よりデリバリーサービスの本格実装を致しました。同新機能のスタートを際し、4月22日(水) より本格的に”menu
配達クルー”の募集を開始いたします。新宿、渋谷、六本木など23区内主要エリアを中心に、順次デリバリー機能の拡充
を計画してまいります。

ー今注目すべきデリバリー業界の人材採用ー

”menu配達クルー”の本格募集を本日より開始
デリバリー機能リリース記念で配達1回の報酬が750円に！

”menu配達クルー” 高単価の報酬がもらえるリリース記念キャンペーン

menu配達クルー募集開始に伴い、リリース記念キャンペーンを実施しております。キャンペーン期間中はより高単価な報
酬獲得など特典が盛りだくさんです。

キャンペーン 01 配達1回につき実質750円

配達クルーへの報酬が、週毎の実績により翌週ランクアップするシステムを採用。ベース報酬が常時ブースト※１している場合、最大2.0倍となり
ます。 ※１ランクにより最大ブースト値は異なります

ピック＋ドロップの走行距離が2.0km以上の場合の配達など、諸条件をクリアすることで、5月10日まで配達一回につき実質750円の報酬に
なります。

5月10日までに下記条件を達成した場合、招待した人とされた人に合計50,000円プレゼントします。

招待した人
・オンライン登録をしていただき、menu配達クルーの登録を完了させます。
・登録が完了したら、menu配達クルー専用アプリにて招待コードを確認します。
・招待された方が、登録フォームに招待コードを記載し、登録完了から50日以内に30回の配達を完了すると、25,000円の報酬を受け取る
ことができます。

招待された人
・登録フォームに、招待する人にもらったコードを入力し、menu配達クルーの登録を完了させます。
・登録完了から50日以内に30回の配達を完了した場合、25,000円の報酬を受け取ることができます。

※ 各キャンペーンは予告なく変更または終了となる場合がございます。



menu配達クルー 3つのメリット

通常の報酬とは別に、その日の天候や時間帯などに応じた様々な形の

報酬キャンペーンも予定しています。

他のデリバリーサービスやお仕事と兼業できるので、少しのスキマ時間で効率的に稼ぐことが可能です。

menu配達クルー同士が情報交換や交流ができる場を実現します。

menu配達クルー 報酬設計

menu配達クルーの報酬は、高単価で効率よく稼ぐことのできる設計を採用しています。

＜通常報酬＞

ピック/ドロップ収入 ：230円/回

距離（ピック/ドロップ）収入 ：75円/km

menu配達クルーになるには

menu配達クルーは、配達クルー専用アプリから仕事の依頼を受け、店舗に商品を受け取り、注文者に届けに行きます。

ご入力いただいたメールアドレスに本登録フォームのリンクをお送りいたします。

本登録フォームから必要事項をご入力ください。

いただいた情報をもとにクルーアカウントの作成を行います。

配達アプリのアカウント情報をご入力いただいたメールアドレスにお送りいたします。

ストアからアプリをダウンロードし、サインインを完了させてください。

配達バッグを持って、配達に出かけましょう！

STEP.1

STEP.2

③コミュニティが生まれる

②兼業ができる

①安心の高単価

※ 各キャンペーンは予告なく変更または終了となる場合がございます。



【概要】

展開エリア ：東京23区内で順次拡大中 ※テイクアウトのみ全国展開中

加盟店舗数 ：約2,300店舗 ※2020年4月現在

アプリダウンロード料金：無料

アプリダウンロードURL：https://go.onelink.me/MWIV/e59d742b

menu配達クルー登録サイト：https://crew.menu.inc/crew/briefing/index

対応OS ：iOS/Android

menuとは

スマホで食べたいメニューを事前注文・決済ができ、後はお店で受け取るだけのテイクアウト機能と、2020年4月より本格
開始のデリバリー機能をご利用いただけるアプリです。2019年10月の消費税増税に伴い始まった軽減税率制度において、
テイクアウト・デリバリーの税率は8%に据え置かれ、今後ニーズがさらに伸長していくことが予想されます。ユーザーにとっては
行列に並ぶ/店頭で待つタイムロスを解消し、忙しいランチタイムの選択肢を増やすことができます。また、加盟店にとっては
事前に注文を取ることで混雑時の負荷が下げられるとともに、注文時に決済が行われるため、キャンセル被害がないことが
主なメリットです。このように、ユーザーと飲食店の双方の課題を解決するアプリとなっています。
テイクアウト・デリバリーともに、ユーザーと加盟店舗様に日々ご利用いただいております。今後もさらに多くの皆様にご利用

いただけるよう、東京23区内を中心に対応エリアを順次拡大中です。


