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タウンライフ株式会社（東京都新宿区、代表取締役社長 笹沢竜市）は、2021 年 2 月に

事業承継及び企業の成長スピードや事業規模拡大等の手段として注目される“M＆A”を支

援するべく、新規プラットフォーム『townlife M＆A』のサービスを提供開始いたしまし

た。 

 

 

当社は、これまで注文住宅購入希望者と注文住宅会社をマッチングするサービス等を行な

って参りました。創業以来培ってきたインターネットでの集客や運営ノウハウと当社自身

の M&A の実績を活かし、企業や事業の売却希望者と購入希望者をインターネット上で結ぶ

サービスを新たに提供していきます。 

① 企業・事業の M＆A 向けに townlife 企業 M＆A（https://townlife-ma.jp/ ）  

② WEB サイトの M＆A 向けに townlife サイト M＆A（https://townlife-ma.com/ ）  

をそれぞれ開設します。 

利用者のニーズに合わせ、目的別にサイトを構築し、ユーザーの細かな要望に応えられるよ

う対応していきます。 

初年度は５０件の成約を目指し、３年後には年間２００件の成約達成を目標としており、

M&A 市場の更なる成長の一助となるべく活動してまいります。 

 

-サービスの概要- 

売主様は、成約時の手数料は発生せず、完全無料でご利用いただけます。 

買主様は、初期費用・中間費用・月額利用料を全て無くし、成約時報酬（2％、サイト M＆

A は 10％）のみの料金体系で利用できます。ご利用者の負担を大幅に軽減することでより

多くの成約を後押しいたします。 

 

タウンライフ、売主様のサポートに特化した 

M&A マッチングプラットフォーム『townlife M&A』のサービスを提供開始 

https://townlife-ma.jp/
https://townlife-ma.com/


 

-料金体系- 

 

-当社の役割- 

◇クライアント様の立場にたったサポート 

 当社自身がプレイヤーとして M&A 実績が多数あり、クライアント様の気持ちややるべき

ことを熟知しているからこそ、本当の意味でクライアント様に寄り添うことができると考

えております。M&A を早期に実現させるため、売り手様と買い手様がスムーズに商談を進

められるよう全面的にサポートいたします。 

 

◇買主候補開拓をサポート 

 売主側が売却希望内容を登録し、買主側が申し込みをすることで M＆A の交渉がスター

トします。townlifeM＆A では、買主側からの申込みを待つだけでなく、早期に成約を成立

する為に専門家コンサルティングチームが別途買主候補を探し、売主様とのマッチングを

ご提供するサポートを行ないます。売主様と買主様を繋ぐベストパートナーとして成約の

サポート及び、M＆A 市場の発展に努めてまいります。 

 

【会社概要】 

タウンライフ株式会社 

代表者：笹沢竜市 

所在地：〒160-0023 

東京都新宿区西新宿 7 丁目 7 番 6 号 トーワ西新宿ビル 4 階 

事業内容：M&A 事業、メディア事業、アフィリエイト事業、広告事業 

TEL: 03-5337-2784 

URL: https://townlife.co.jp 

企業M＆A サイトM＆A

売主様 完全無料 完全無料

着手金 無料 無料

中間金 無料 無料

成功報酬 売買金額の2％ 売買金額の10％

最低報酬 25万円（税込27.5万円） 5万円（税込み5.5万円）

買主様

料金体系

https://townlife.co.jp/

