
分譲マンションの所有者がステップアップで注文建築を検討する場合、資金計画作成の中で「所有している分
譲マンションがいくらで売却できるか？」を素早く正確に知ることが重要になります。一方で、相談先である
ハウスメーカーは不動産の価格査定をするスキルがないため、スムーズな資金計画の作成ができない現状があ
ります。そのため、資金の全体像がつかめず、住替えることを諦めてしまう傾向があります。

そこでランディPROでは、導入後継続率99.2%に満足することなく、更なる満足度を向上を目指し、住替え顧客
への対応を最適化するために2つの機能追加を実施いたしました。

▪住替えサポートが手薄になっている現状

ランディ株式会社(本社:東京都中央区、代表取締役社長:衣笠茂樹、以下「当社」)は、土地探し顧客の接客・
追客支援システム「ランディPRO」において、“住替え顧客の売却・住宅ローンを考慮した資金計画”、“マン
ション10秒査定”を機能追加いたしました。今回の新機能追加により、土地探し顧客との商談をスムーズに進
めていくことができ、さらなる成約率の向上が見込めます。

導入後継続率99.2%！
「土地探し顧客の接客・追客支援システム"ランディPRO"」、待望の機能拡充

～さらに2つの機能追加を実施！ついに、住替え顧客に素早く対応可能に～
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住み替えのお客様の資金計画では、既存の住宅ローンや持ち家売却の考慮といった複雑な計算が必要です。
ランディの資金計画システムに組み込むことで資金計画が簡略化され、スムーズな商談が実現します。

▪【新機能①】複雑な計算は不要！住替え顧客の資金計画をシステム化

売却マンションを簡易的に査定することが可能となりました。次回のお打合せに売却価格の回答を繰り越す
のではなく、その場で概算の資金計画をお伝えできることで、成約率アップを狙うことができます。

▪【新機能②】マンション売却価格を10秒でAI査定



今回の機能拡充に留まることなく、注文住宅を建てるための土地探しをもっと簡単にするべく、業務効率化
や生産性向上に繋がる支援を提供して参ります。

■会社概要
【ランディ株式会社】
当社は、注文住宅のための土地探しに特化した土地検索エンジン「ランディ」を独自開発し、ハウスメー

カーや工務店に販売する事業を行っています。事業の主軸は「ハウスメーカー向けのSaaS事業」となりますが、
起業の背景には不確実で時間のかかる「人材育成」ではなく、テクノロジーの力で人材の能力を底上げでき
ないかという課題意識が根底にあります。
代表の衣笠は、フリーダムアーキテクツデザイン株式会社にて、土地探しの専門部署を発足させ、注文建

築用地の仲介業務専門部署の立上げに携わってきた過程で培った現場のノウハウを最大限に活かし、"本当の
意味で現場が実践で活用できる土地探しツール"として「ランディ」を独自開発いたしました。
たとえ経験が浅い人でも、無駄な寄り道をすることなく、最短で正解に辿り着ける未来。それは、顧客の

課題と向き合う時間を生みだし、コンサルティングの質を高めていくことにつながります。
当社は、実績に裏付けされた知見とテクノロジーの力で、住宅領域の知的生産性に革命をもたらすことを目
指しています。
現在「ランディPRO」は、2019年11月よりハウスメーカー向けのSaaS形式での販売を開始し、すでに多くの

大手ハウスメーカーが導入しており、日常的にご接客でご利用いただいている営業担当者からも高評価を得
ています。

会社名 ： ランディ株式会社
本社所在地 ： 東京都中央区日本橋久松町10-6 FT日本橋久松町ビル7階
代表者 ： 衣笠茂樹
設立 ： 2019年9月
事業内容 ： ランディの開発

ランディPRO（システム）販売
不動産仲介
ランディカウンター事業の運営
フランチャイズ事業の運営

URL ： https://landi.jp/

■本件に関するお問い合わせ先
ランディ株式会社 広報/河野（コウノ）
メールアドレス：press@landi.jp

▪今後の展開
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