
フリーぺーパー発行企業様へのご提案

販売代理店・販売パートナーを募集しています

小さな店でも簡単導入



1Shop-Ticketを取り扱ってみませんか？

販売
導入サポート
広告以外のつながり

店舗データ収集

利用料
初期導入費用
サポート費用

お客様に合わせた販促物のご提案

+

DX導入のご提案

紙メディアとの連動

+ → 回数券へ誘導

システム提供

基本利用料

ノッキングツールとして
活用いただけます

情報
クーポン

回数券の売上
購入者の情報 など



2リピーター獲得アプリ

さらに顧客との結びつきを深めます
既存事業を強化

フリーペーパー

チラシ

口コミ・SNS

アプリ・WEB

回数券を
来店時に直接販売

広告で獲得した来店客→回数券でリピーターへ

既存事業 Shop-Ticket

新規顧客獲得 リピーター獲得

クーポン +

広告を掲載し来店いただく 回数券を販売しリピーターを増やす

回数券



3Shop-Ticket

店舗売上アップの原則
商圏の顧客獲得をフルサポート

1.新規顧客 2.リピーター 3.単価

フリーペーパー

Shop-Ticket

知ってもらう
（広告、チラシ、クーポン、看板）

来店回数を増やす
（クーポン、回数券、情報発信）

顧客単価UP
（高単価商品 回数券販売
期間限定 回数券販売）



4新しいデジタル商材が必要

広告関連市場はデジタルにシフト

デジタル商材必須

紙媒体だけでは難しい時代に

広告関連市場

全国に約800社

フリーペーパー制作会社



5デジタルにシフトしたい。だけど・・・。

自社アプリは、大手ライバルが多い

地域を対象とした独自アプリ 全国を対象としたアプリ

知名度が違う為、オリジナルアプリ普及は苦戦

Vs

費用対効果が出にくい



6個で対抗

ポータルから、お店アプリへシフト

リピーター獲得で大手アプリと差別化

ポータルアプリ 店舗アプリ

店舗に寄り添った、アプリの提案

Vs
デジタルチケット販売



7既存媒体との共存

リピート

集客
全国地域

多い

少ない

商圏内での効果

機能で競合

お店の
特徴がなければ

効果なし

維持費高い

競合少ない 連携



8Shop-Ticket

ミニマム ユーザがターゲット
再来店の機会を最大化

フリーペーパー

チラシ

口コミ・SNS

アプリ・WEB

回数券を
来店時に直接販売

来店客→常連客

新規来店促進 リピーター育成促進



9導入のメリット

掲載するなら、アプリと連動したほうが効果が高い

一度導入してもらえれば継続利用

直接販売
情報発信

掲載 ライバル誌差別化

展開
リピーター

獲得

再来店

新規来店促進

地域で効果を最大化
お店に根差したアプリの提供

リピーター育成



10お問合せ

【本件に関する報道関係者からのお問合せ先】

株式会社WEB-WING 代表取締役 羽田 敏也
本社所在地｜岐阜県大垣市今宿6-52-16
https://www.web-wing.co.jp/
TEL：0584-84-7739 （平日９～17時）
e-mail：t_hada@web-wing.co.jp


