
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

    
 

 
 
 
  

貴社名貴社名貴社名貴社名    

((((団体名団体名団体名団体名)))) 

 参加会場 
■■■■塗りつぶしてください 
↓↓↓↓ 

参加者①参加者①参加者①参加者①    

お名前お名前お名前お名前    

ﾌﾘｶﾞﾅ 
所属所属所属所属    

部署部署部署部署    
 お役職お役職お役職お役職     

□□□□岡山岡山岡山岡山 3/5 
□□□□福岡福岡福岡福岡 3/7    
□□□□名古屋名古屋名古屋名古屋 3/12    
□□□□東京東京東京東京 3/14    

 

参加者②参加者②参加者②参加者②    

お名前お名前お名前お名前    

ﾌﾘｶﾞﾅ 
所属所属所属所属    

部署部署部署部署    
 お役職お役職お役職お役職     

□□□□岡山岡山岡山岡山 3/5 
□□□□福岡福岡福岡福岡 3/7    
□□□□名古屋名古屋名古屋名古屋 3/12    
□□□□東京東京東京東京 3/14    

 

参加者③参加者③参加者③参加者③    

お名前お名前お名前お名前    

ﾌﾘｶﾞﾅ 
所属所属所属所属    

部署部署部署部署    
 お役職お役職お役職お役職     

□□□□岡山岡山岡山岡山 3/5 
□□□□福岡福岡福岡福岡 3/7    
□□□□名古屋名古屋名古屋名古屋 3/12    
□□□□東京東京東京東京 3/14    

 

参加者④参加者④参加者④参加者④    

お名前お名前お名前お名前    

ﾌﾘｶﾞﾅ 
所属所属所属所属    

部署部署部署部署    
 お役職お役職お役職お役職     

□□□□岡山岡山岡山岡山 3/5 
□□□□福岡福岡福岡福岡 3/7    
□□□□名古屋名古屋名古屋名古屋 3/12    
□□□□東京東京東京東京 3/14    

 
 

申し込み申し込み申し込み申し込み    

担当者担当者担当者担当者    

参加者䛾

場合 

該当者䛾番号を●塗りつぶしてください 
 

参加者 ①  ②  ③  ④  

参加者以外䛾

場合➜ 

ﾌﾘｶﾞﾅ 

お名前お名前お名前お名前 

 所属部署等 

請求書請求書請求書請求書    

送付先送付先送付先送付先    

住 所 〒 請求宛名(上記䛾会社名・団体名と違う場合䛿ご記入ください) 

ご連絡先ご連絡先ご連絡先ご連絡先    

電話番号 FAX ﾒｰﾙｱﾄﾞﾚｽ 

通信欄通信欄通信欄通信欄    
 

■セミナー参加証と請求書を申し込み担当者申し込み担当者申し込み担当者申し込み担当者宛に郵送いたします。お申込み後、一週間が過ぎても届かない場合䛿ご連絡ください。■参加費用䛾お支払い䛿、セミナー
当日までにお振込みにてお願いいたします。当日会場で䛾現金お支払い䛿受け付けておりません。■開催日間近にお申し込みされる場合䛿、メールでお申し込みいた
だくか、ＦＡＸ䛾場合䛿メールアドレスを必ずご記入ください。メールにてお支払い方法をご案内いたします。■定員になり次第締め切らせていただきます。 

※ご記入いただきました個人情報䛿、厳重に管理し、当セミナー運営に関する連絡及び今後䛾セミナーや他関連する企画䛾ご案内送付目的以外に䛿使用いたしません。 

○ お申し込みは、下記Ｅメールまたは以下のお申し込み用紙で FAX にてお送りください。 

○ ご質問やご不明な点は、下記のお問い合わせ先までお気軽にご連絡ください。 

参加費用・お申し込み・お問い合わせ参加費用・お申し込み・お問い合わせ参加費用・お申し込み・お問い合わせ参加費用・お申し込み・お問い合わせ    

■セミナー参加費用  

ご参加される人数 参加費用参加費用参加費用参加費用    

１名様でご参加の場合  １５１５１５１５，０００，０００，０００，０００円円円円（税別（税別（税別（税別））））    

２名様以上でご参加の場合 (同時申し込み) １３，０００１３，０００１３，０００１３，０００円円円円（税別（税別（税別（税別））））／人／人／人／人    

※上記䛾金額に䛿、昼食代・テキスト・資料代などが含まれています。 

『『『『新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー』』』』    
開催日時開催日時開催日時開催日時:2019/3/5(:2019/3/5(:2019/3/5(:2019/3/5(火火火火))))岡山、岡山、岡山、岡山、7(7(7(7(木木木木))))福岡、福岡、福岡、福岡、12(12(12(12(火火火火))))名古屋、名古屋、名古屋、名古屋、14(14(14(14(木木木木))))東京東京東京東京 10101010::::33330000～～～～16161616::::50(50(50(50(開場開場開場開場 11110:00)0:00)0:00)0:00)        

↓お申し込みはこちら↓↓お申し込みはこちら↓↓お申し込みはこちら↓↓お申し込みはこちら↓        

ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ        03030303----6850685068506850----7117711771177117    
下記に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ送信してください。参加会場の■塗りつぶしを忘れずに。     

ＥメールＥメールＥメールＥメール        seminar@mdsysseminar@mdsysseminar@mdsysseminar@mdsys....cocococo....jpjpjpjp    
下記項目と同じ内容をメールでお知らせください。参加会場を必ずご記入ください。 

●お問い合わせ先 
  マーケティングデザインシステム株式会社 浅見(あさみ)まで 
     〒105-0004 東京都港区新橋 1-17-1 新幸ビル 4F 

TEL 03-3865-1338   FAX 03-6850-7117 

お問合せ・申込みＥメール seminar@mdsys.co.jp 

各会場で終了後に情報交換会を兼ねた懇親会を予定しています。参加者には、別途ご案内します。懇親会参加費

用は、5,000 円を予定しています。(時間 18:00～20:00、会場は近隣の居酒屋を予定しています) 

四方かおり�

四方かおり


四方かおり�
Eメール  info@enepi.jp�

四方かおり�


四方かおり�
03-5510-8016

四方かおり�


四方かおり�
株式会社アイアンドシー・クルーズenepi運営事務局まで
〒105-0004 東京都港区新橋1-18-16日本生命新橋ビル5階
TEL 03-5510-8015   FAX 03-5510-8016
お問い合わせ・申込Eメール　info@enepi.jpՐ�



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 

 

 

 

 

「「「「新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー」日時と会場」日時と会場」日時と会場」日時と会場    
日程・曜日日程・曜日日程・曜日日程・曜日    会場名会場名会場名会場名    時間時間時間時間    会場名会場名会場名会場名    交通交通交通交通    

３月５３月５３月５３月５日日日日((((火火火火))))    岡岡岡岡    山山山山    

開場開場開場開場:10:00:10:00:10:00:10:00    

開始開始開始開始:1:1:1:10:30:30:30:30000    

終了終了終了終了::::16161616::::50505050    

予定予定予定予定    

第一セントラルビル第一セントラルビル第一セントラルビル第一セントラルビル        

1111 号館号館号館号館 5555 階階階階(A(A(A(A 会議室会議室会議室会議室))))    

岡山県岡山市北区本町 6 番 36 号 
ＪＲ岡山駅徒歩３分 

３月７３月７３月７３月７日日日日((((木木木木))))    福福福福    岡岡岡岡    
カンファレンスカンファレンスカンファレンスカンファレンス ASC(ASC(ASC(ASC(アスクアスクアスクアスク) ) ) )     

４４４４階階階階((((４４４４AAAA 会議室会議室会議室会議室))))    

福岡県福岡市博多区博多駅東 1 丁目 16-25 
ＪＲ博多駅筑紫口徒歩３分 

3333 月月月月 11112222 日日日日((((火火火火))))    名古屋名古屋名古屋名古屋    
ウウウウイイイインクあいちンクあいちンクあいちンクあいち    

1111２２２２階階階階 1205120512051205 室室室室    

愛知県名古屋市中村区名駅 4 丁目 4-38 
JR 名古屋駅桜通口から 

 ミッドランドスクエア方面 徒歩 5 分 

３月３月３月３月 14141414 日日日日((((木木木木))))    東東東東    京京京京    
田中田村町ビル会議室田中田村町ビル会議室田中田村町ビル会議室田中田村町ビル会議室    

５Ｆ５Ｆ５Ｆ５Ｆ----BBBB        

東京都港区৿橋 2 丁目 12 番 15 号 
田中田村町ビル 5F-B 会議室 

৿橋駅徒歩４分 

 

 

主催：マーケティングデザインシステム株式会社 

共催：(株)アイアンドシー・クルーズ/ (株)クラブネッツ/ (株)エナジー・ソリューションズ(講演順) 



 
■開催日時 各会場共通で１０時００分開場 １０時３０分開講～１６時５０分まで    

 時 間 講師 カリキュラム 備考 

    10:010:010:010:00000    開場・受付開始開場・受付開始開場・受付開始開場・受付開始  

第
一
部

第
一
部

第
一
部

第
一
部    

10:310:310:310:30000    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

12121212::::00000000    

 
マーケティングマーケティングマーケティングマーケティング    

デザインシステムデザインシステムデザインシステムデザインシステム

((((株株株株))))    

代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役    

浅見浅見浅見浅見    博博博博    

「「「「次世代を勝ち抜く次世代を勝ち抜く次世代を勝ち抜く次世代を勝ち抜く事業事業事業事業のののの再生再生再生再生((((ReReReRe----BoneBoneBoneBone))))を図るためを図るためを図るためを図るため」」」」    

1. 1. 1. 1. 恵まれた平成恵まれた平成恵まれた平成恵まれた平成 30303030 年間のＬＰガス事業と次代の予測年間のＬＰガス事業と次代の予測年間のＬＰガス事業と次代の予測年間のＬＰガス事業と次代の予測    

(1) 平成の 30 年間の業界を振り返り課題を確認しよう 

(2) 自由化によるエネルギー間競争とＬＰガス業界への影響 

2. 2. 2. 2. 生産性向上・省力化で営業力強化と働き方改革が急務生産性向上・省力化で営業力強化と働き方改革が急務生産性向上・省力化で営業力強化と働き方改革が急務生産性向上・省力化で営業力強化と働き方改革が急務    

(1) 次世代はガス外粗利拡大・生産性向上が急務となる 

(2) 競争力を強化にはＬＰガス業界流の働き方改革が急務だ 

(3) 顧客視点で情報に敏感で時流に乗れる会社を創る 

(4) 地域の企業との協業・提携・Ｍ＆Ａを展開する 

３．３．３．３．ReReReRe----BoneBoneBoneBone((((生まれ変わり生まれ変わり生まれ変わり生まれ変わり))))への挑戦を始めようへの挑戦を始めようへの挑戦を始めようへの挑戦を始めよう    

(１) 経営者・幹部の姿勢が変わらなければ未来は変わらない 

(２) 社員の行動を変える社内リノベーションを展開しよう     

最新デーǿのエリ

ア別の市場予測デ

ーǿを提供し自社

の未来を描く参考

資料を提供します 

 

新時代への改革す

べき方向を具体的

に提案し実践方法

もご提案します。 

第
ʚ
部

第
ʚ
部

第
ʚ
部

第
ʚ
部    

11112:2:2:2:45454545    

    

    

    

13131313::::30303030    

    ((((株株株株))))アイアンドシアイアンドシアイアンドシアイアンドシ

ー・クルーズー・クルーズー・クルーズー・クルーズ    

エネルギーメディアエネルギーメディアエネルギーメディアエネルギーメディア

事業部部長事業部部長事業部部長事業部部長        

梅川梅川梅川梅川    啓氏啓氏啓氏啓氏    

「ネット利用する消費者の意識と信頼を勝ち取る企業とは」「ネット利用する消費者の意識と信頼を勝ち取る企業とは」「ネット利用する消費者の意識と信頼を勝ち取る企業とは」「ネット利用する消費者の意識と信頼を勝ち取る企業とは」    

１．１．１．１．変わりつつある消費者のネット利用意識変わりつつある消費者のネット利用意識変わりつつある消費者のネット利用意識変わりつつある消費者のネット利用意識を知ろうを知ろうを知ろうを知ろう    

 ～ホームページの重要性とホームページの在り方を考える～ 

２．２．２．２．ネットでわかるネットでわかるネットでわかるネットでわかる移動を考える移動を考える移動を考える移動を考える顧客の行動顧客の行動顧客の行動顧客の行動とはとはとはとは    

３．３．３．３．enepienepienepienepi ユーザーアンケートから見る利用者意識と動向ユーザーアンケートから見る利用者意識と動向ユーザーアンケートから見る利用者意識と動向ユーザーアンケートから見る利用者意識と動向    

４．４．４．４．ユーザーからの信頼を勝ち取るためにユーザーからの信頼を勝ち取るためにユーザーからの信頼を勝ち取るためにユーザーからの信頼を勝ち取るために    

 ～顧客流出を防ぐための取るべき戦略と対策を考える～ 

価格ドットコムと

連動した比較サイ

トの運営会社の事

業責任者が、移動

顧客のデーǿから

守り・攻めの両面

から提案します。 

第
ɤ
部

第
ɤ
部

第
ɤ
部

第
ɤ
部    

11113:303:303:303:30    

    

    

    

11114444::::15151515    

((((株株株株))))クラブネッツクラブネッツクラブネッツクラブネッツ    

執行役員執行役員執行役員執行役員    

高垣高垣高垣高垣    俊勝氏俊勝氏俊勝氏俊勝氏    

「ポ「ポ「ポ「ポイントシスイントシスイントシスイントシステムとキャッシュレス決済での事業の再構築」テムとキャッシュレス決済での事業の再構築」テムとキャッシュレス決済での事業の再構築」テムとキャッシュレス決済での事業の再構築」    

１．勝ち抜くためのマーケティング分析とポイントシステム１．勝ち抜くためのマーケティング分析とポイントシステム１．勝ち抜くためのマーケティング分析とポイントシステム１．勝ち抜くためのマーケティング分析とポイントシステム    

（1）大手各社が行っている会員化とその実績は 

（2）自社事業強化に向けたとデーǿ活用の具体例を知ろう 

２．２．２．２．時代に合わせた事業モデルを構築しよう時代に合わせた事業モデルを構築しよう時代に合わせた事業モデルを構築しよう時代に合わせた事業モデルを構築しよう    

（1）進む IOT 化によって起きる事業モデルの変化へ対応する 

（2）2019 年はキャッシュレス元年となる 

（3）キャッシュレス化における様々な影響とは 

ポイント制導入か

ら付加サービスや

決済システムまで

をトーǿルに提供

する会社の若手幹

部が、ガス事業の

未来を含めて提案

します。 

第
ׄ
第
ׄ
第
ׄ
第
ׄ
部部部部    

11114:254:254:254:25    

    

    

    

11115555::::25252525    

((((株株株株))))エナジー・ソリエナジー・ソリエナジー・ソリエナジー・ソリ

ューションズューションズューションズューションズ    

代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役    

北村北村北村北村    豪氏豪氏豪氏豪氏    

「「「「LPLPLPLP ガス業界のシステムとガス業界のシステムとガス業界のシステムとガス業界のシステムとＡＩとＩＯＴＡＩとＩＯＴＡＩとＩＯＴＡＩとＩＯＴ活用活用活用活用の未来とはの未来とはの未来とはの未来とは」」」」    

１．最近のデーǿ活用と活用の事例と背景を知ろう１．最近のデーǿ活用と活用の事例と背景を知ろう１．最近のデーǿ活用と活用の事例と背景を知ろう１．最近のデーǿ活用と活用の事例と背景を知ろう    

２．ＡＩに対する誤解とその活用の現実とは２．ＡＩに対する誤解とその活用の現実とは２．ＡＩに対する誤解とその活用の現実とは２．ＡＩに対する誤解とその活用の現実とは    

３．ガスシステムでのＡＩの活用事例と業務効率化の未来３．ガスシステムでのＡＩの活用事例と業務効率化の未来３．ガスシステムでのＡＩの活用事例と業務効率化の未来３．ガスシステムでのＡＩの活用事例と業務効率化の未来    

４．次世代通信規格＝４．次世代通信規格＝４．次世代通信規格＝４．次世代通信規格＝LPWALPWALPWALPWA が変える検針・配送の未来と事例が変える検針・配送の未来と事例が変える検針・配送の未来と事例が変える検針・配送の未来と事例    

５．ＡＩとＩＯＴ、５．ＡＩとＩＯＴ、５．ＡＩとＩＯＴ、５．ＡＩとＩＯＴ、LPWALPWALPWALPWA が変える未来へ取るべき戦略とはが変える未来へ取るべき戦略とはが変える未来へ取るべき戦略とはが変える未来へ取るべき戦略とは 

AI と IOT を活用

した LP ガスシス

テム開発のトップ

を走る若手社長が

事例と分かりやす

い解説で取るべき

戦略を提案しま

す。 

第
ʞ
部

第
ʞ
部

第
ʞ
部

第
ʞ
部    

15:15:15:15:35353535    

    

    

    

16:5016:5016:5016:50    

マーケティングマーケティングマーケティングマーケティング    

デザインシステムデザインシステムデザインシステムデザインシステム

((((株株株株))))    

チーフチーフチーフチーフ    

コンサルǿントコンサルǿントコンサルǿントコンサルǿント    

土屋土屋土屋土屋    裕之裕之裕之裕之    

    

「成長戦略で顧客数「成長戦略で顧客数「成長戦略で顧客数「成長戦略で顧客数 2222 倍増を実現したガス会社の参考事例」倍増を実現したガス会社の参考事例」倍増を実現したガス会社の参考事例」倍増を実現したガス会社の参考事例」    

１．１．１．１．5555 年で顧客年で顧客年で顧客年で顧客 5,0005,0005,0005,000 件件件件→→→→10,00010,00010,00010,000 件件件件をををを実現実現実現実現の驚異の会社が！の驚異の会社が！の驚異の会社が！の驚異の会社が！    

・10 年間の継続減少から怒涛の V 字成長へ 

 ・トップの思想が会社の未来を決定する 

２．自社獲得と代理店獲得戦略の事例と２．自社獲得と代理店獲得戦略の事例と２．自社獲得と代理店獲得戦略の事例と２．自社獲得と代理店獲得戦略の事例とその活動その活動その活動その活動方法を知ろう方法を知ろう方法を知ろう方法を知ろう    

３．ガス供給会社から営業会社への転換が必要となる３．ガス供給会社から営業会社への転換が必要となる３．ガス供給会社から営業会社への転換が必要となる３．ガス供給会社から営業会社への転換が必要となる    

４．粗利増へ対顧客１０％以上の給湯器販売を実現する４．粗利増へ対顧客１０％以上の給湯器販売を実現する４．粗利増へ対顧客１０％以上の給湯器販売を実現する４．粗利増へ対顧客１０％以上の給湯器販売を実現する  

実際に顧客を倍増

した実績を上げた

企業の活動を参考

として、とるべき

成長戦略を提案し

ます 

※上記䛾講演カリキュラム䛿、準備や状況により変更させて頂く場合があります。時間配分䛿、目安となります。 

新たな時代を勝ち抜くリボーンセミナー(内容は、一部変更の可能性あり) 



 

テỿスト資料をデータ化 

すぐに使えるデータ・ツー

ルの資料集として提供 

 

帰社後に社内勉強会や 

活動で即活用できる 

CD-ROM を提供。 

 

「「「「新たな時代を勝ち抜くリボーン新たな時代を勝ち抜くリボーン新たな時代を勝ち抜くリボーン新たな時代を勝ち抜くリボーン資料資料資料資料」」」」構成予定内容構成予定内容構成予定内容構成予定内容    

第１章 
デーǿで振り返る平成の 30 年間のＬＰガス事業 

～エリア別 LP ガス・電化予測、空家率、人口構成等～ 

第２章 
自社の市場と顧客の推移から未来を予測してみよう 

～市町村人口予測、エリア別電化予測、空室率予測から予測シート～ 

第３章 
Re-Born へ向けた生産性向上と改革の在り方とは 

～再生すべき合理化・効率化による生産性の向上策～ 

第４章 
ネット・ＡＩ時代に顧客に選ばれ情報提供できる事業者に変革を図ろう 

～選ばれるＨＰと顧客情報活用と情報提供を図る～ 

第 5 章 
成長戦略で顧客数の倍増と粗利の倍増を図る販売戦略 

～顧客数を倍増した事例と顧客の 10%に給湯器を販売する戦略とは～ 

ツール 

資料集 

エリア別・県別ガス機器の販売・普及デーǿ、Re-Bone 戦略シート、成長

戦略検討シート、営業員偏差値シート、給湯点検マニュアル etc. 

書籍の内容は、作成途上に変更する場合あります。 

 

浅見 博 

(あさみ ひろし） 

マーケティング 

デザインシステム(株) 

代表取締役 

ガス・エネルギー業界のコンサルǿントとして、既に 32 年の実績を持ち、業界の

あるべき姿と社員の活動について、戦略の提案から活動・ツールまで一貫した指導

で高い実績を上げている。最近は、個別の企業での社員の育成指導・成果向上の研

修で、指導先の販売成果を２倍以上に増加させる成果を多数の企業で上げている。

産業報道出版(刊「月刊 LP ガス」に 20 年以上連載を継続中。 

 

梅川 啓氏 (うめかわ けい) 

(株)アイアンドシー・ 

クルーズ 

エネルギーメディア事業部 

部長 

インǿーネットを活用した新たな機会の創造を通じて、「人々の暮らしをより良く

するサービスの提供」を目指して、ＬＰガス料᣿比較サイト「エネピ」を運営。そ

の事業部長として手腕を発揮し、価格ドットコムやエネチェンジとも提携してい

る。ＬＰガス業界に消費者の視点で「ＬＰガス会社を選べる時代」を創る新たな旗

手の 1 人。 

 

高垣高垣高垣高垣    俊勝俊勝俊勝俊勝氏氏氏氏    

(たかがき としかつ) 

株式会社クラブネッツ 

執行役員 

クラブネッツは、経営・販促支援システムの総合商社として、地域共通ポイントサ

ービスから、LINE・アプリといった販促サービス、キャッシュレス化商材など、

顧客・地域のマーケティング分析から販促・地域活性化プロモーションを実施。エ

ネルギー業界の新たなソリューションとして、地域内他業種連携による顧客囲い込

み・新規客獲得、検針票の LINE 化でコスト削減、未収客のキャッシュレス決済な

ど、他には無い様々なモデルを構築した革命児。 

 

北村北村北村北村    豪豪豪豪氏氏氏氏    

(きたむら ごう) 

(株)エナジー・ 

ソリューションズ 

代表取締役 

ガス業界専門ソフト会社で 20 年、営業部長としてシステム構築、開発案件や、シ

ステム統合案件に取り組み、ソリューション対応が高いと、導入して高い評価を得

てきた。2014 年ＬＰガス業界のブレーンとなるシステム開発を目指し会社を設

立し代表取締役就任。基幹から配送・顧客情報活用システムを、IOT と AI を活用

し開発、新時代の勝ち組企業づくりを支援する最先端ソフト開発の旗手経営者。 

 

土屋 裕之氏  

 (つちや ひろゆき) 

マーケティング 

デザインシステム(株) 

チーフコンサルǿント 

17 年間小売業（スーパーマーケット）に従事し、異業種であるガス業界に飛び込

む。ガス販売会社での事業部長・管理部長の経験を活かし、新規開拓・機器増販・

社員教育および行動計画表を中心とした、PDCA サイクルの実践を得意として活

動中。モットーは「体は食べ物で作られる。心は聞いた言葉で作られる。未来は話

した言葉で作られる。」 

 

「新たな時代を勝ち抜くリボーン資料テỿスト」 (CD-ROM 付)をテỿストとして提供します 

第 1 部セミナー講師のご紹介  

第 2 部セミナー講師のご紹介  

第 3 部セミナー講師のご紹介  

第４部 セミナー講師のご紹介 

第５部 セミナー講師のご紹介 


