
参加
無料
お申込は裏面へ

経営者必読のバイブル「社長の仕事」の著者が語る！

コロナ後の時代も、成功し続けるための経営メソッドを学ぶ！

経営者・次世代経営者向け 特別セミナー

振替開催決定！
オンライン受講も可能！

「社長の仕事」
特 別 講 演 会
社長が自らに問うべきこと・押さえるべきこと

2020.11/16 月富山
14:00 -  16:30
富山国際会議場 多目的会議室（2階）
（富山県富山市大手町1番2号） 各50名

※定員に達し
次第締め切り

早稲田大学での授業風景

本講演の講師である浜口 隆則氏は、
これまで全国10都市で経営者向け
セミナーを開催。過去10年以上に
わたり､延べ22,000人以上の経営者が
受講・実践しています。

プレジデントアカデミーの実績

「日経トップリーダー」に掲載！

また、各地での特別講演をはじめ、
早稲田大学MBA講義で3年連続
特別講師を務めるなど、幅広い活動も
行っており、雑誌「日経トップリーダー」の
特集(2017年11月）でも紹介されています。

プレジデントアカデミー プログラム開発者
株式会社ビジネスバンクグループ
代表取締役 浜口  隆則  氏

講師

横浜国立大学教育学部卒、ニューヨーク州立大学経営学部卒。会計事務所、
経営コンサルティング会社を経て、大好きな起業家を支援する仕事をするため
に20代で「日本の開業率を10％に引き上げます！」をミッションにした株式会
社ビジネスバンクグループを創業。現在は、起業支援サービスを提供する複数
の会社を所有するビジネスオーナーであり、アーリーステージの事業に投資す
る投資家でもある。20年間で支援してきた起業家は2万人を超える。

2020.11/17金沢
14:00 -  16:30
石川県地場産業振興センター 第12研修室（新館5階）
（石川県金沢市鞍月2丁目20番地）

火

定
員

※新型コロナウイルス感染症対策を実施の上、開催いたします。新型コロナウイルスの感染拡大状況により、全てオンライン開催に切り替える場合がございます。
その場合、お申込いただいた方へ個別に参加方法をご案内いたします。

2020.11/16 月WEB
オンライン

14:00 -  16:30
Web会議システム「Zoom」

※参加者にはセミナーの参加方法、参加パスワード等を
お知らせします。



ご参加者名（ふりがな）

ご参加者名（ふりがな）

ご参加者名（ふりがな）

お取引店

お役職名

お役職名

お役職名

E-mail

E-mail

E-mail

ご記入いただきました個人情報につきましては、北陸銀行および株式会社ビジネスバンクグループとで共有し、セミナーの運営等に利用させていただきます。
また、サービス等のご案内およびサービス向上のために利用させていただくことがございます。予めご了承ください。（2020年9月1日）

会場をお選びください

※オンライン受講をご希望の方は、当日使用する資料や「Zoom」のID・パスワードを事前に送信するため、
参加する方それぞれE-ma i lをご記入ください。会場参加ご希望の方は、代表者1名のE-ma i lをご記入ください。

会場参加（富山）

貴社名 電話番号

会場参加（金沢） オンライン受講参加（ z o o m）

2020年9月現在

社長の仕事とは何か？　社長の仕事の定義

3つの現実認識　多くの会社が成功し続けられない理由とは？

導かれる行動原則　成功し続けるために求められる行動とは？

『社長の仕事』特別講演会でお伝えする７つのこと

『社長の仕事』講 演会内容実践者の声

1.
2.
3.

4.
5.
6.
7.

社長力を高める　自分に投資する習慣を作っているか？

経営力を高める　経営を難しくしている3つの理由

経営の要素と構造　成功し続けるための経営の設計図を描く

経営の設計　お客さん軸で経営を設計することの大切さ

以前から自分の中になんとなく「事業への想い」のようなものはありましたが、改めて考えたり言語化する機会は

なかなかありませんでした。浜口さんの講義を受講したことで、ミッションが文章化され、さらに毎月「ミッショ

ン会議」を社内で開催する習慣をつくることができました。

そうすると、社員が自分たちが「なぜ働くのか」を自ら考えるようになり、仕事にも主体性をもって取り組んで

くれるようになりました。ミッションがあることで迷いがなくなったんでしょうね。ミッションをつくるだけでこ

んなに変わるとは驚きでした。これからも社内外にミッションを発信し続けたいと思います。

浜口さんと出会い「12個の見込客フォローのやり方」というのを教えていただきました。私は「個人通信」という

紙媒体のニュースレターを営業支援サービスとして提供しておりますが、やはり見込客フォローは個人通信単体で

行うよりも、ハガキやイベントなどポートフォリオを組んで実施したほうが効果があることを実感しています。

　見込客フォローを継続することで、今では営業をする必要がなくなりました。サービス提供に集中できたり、7年

前にお会いした方からお問い合わせをいただけたり、紹介してもらえたりと､見込客フォローのお陰でとても良い循

環ができています。

ほくぎんビジパ倶楽部は会員制の経営情報提供サービスです。年会費26,400円(消費税込み)が必要です。
※講演内容についての詳細は、別途ほくぎんビジパ倶楽部ホームページまたはメールマガジンでご案内申し上げます。(予定)※都合により変更となる場合がございます。

申込
方法

https://hokuriku.cns-jp.com/

FAX  076-263-6662

MAIL   info@bizipa-hokugin. jp

TEL  076-263-6667 （平日10時～17時）ほくぎんビジパ倶楽部事務局お申込・お問い合わせ先

スマートフォンの方は、「オススメメニュー」→「セミナー・パソコン講座のご案内」からお申込ください。
ビジパ倶楽部会員はWEBサイトからもお申込できます。

下記をご記入の上、本紙を送信してください。

WEB

FAX

下記内容を本文に記載の上、送信ください。MAIL

社員が自分で考えて動くようになりました！

営業アウトソーシング  株式会社Surpass    代表取締役　石原 亮子 氏

営業をする必要がなくなりました！

個人通信®の作成代行  社長通信で売り上げアップ株式会社    代表取締役 蒲池崇氏


