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日付 令和８年７月６日（月） 

担当課 農政課 

電話番号 0742-34-5142 

                                      

 

 
 

奈良市では、農業の担い手の所得向上や営農環境の改善による地域農業の振興のため、

令和６年度より「なら農業マネジメントアカデミー」を開講。令和４～５年度農業者の

販路拡大を支援する「なら農業応援塾」として実施していた講座を「販路拡大コース」

としてリニューアルするとともに、自農園が抱える課題に対し、生産現場の外から小さ

な改善チャレンジを積み重ね、経営の土台を安定させる「経営改善コース」を新設しま

した。 

令和７年度には、「販路拡大コース」をオンライン講座の「販売力強化コース」として

アップデート。少人数制のゼミ形式とし、受講者の圃場視察として講師が足を運ぶなど、

個別具体的な課題に取り組みながら、販売力強化を目指しました。 

令和８年度は、コース構成はそのままに、開始時期を 2 か月以上早めるなど、昨年度

まで繁忙期に受講を断念していた農業者にも参加しやすい構成としました。 

 

１．プログラム監修・メイン講師                    

プログラム監修及び講師には、令和７年度に引き続き、ファームサイド株式会社代表

取締役の佐川友彦氏を起用します。 

 

■ファームサイド株式会社 代表取締役 佐川友彦 氏 

東京大学農学部、同修士卒。外資系企業を経て 2014 年より

阿部梨園（栃木県宇都宮市）に参画。阿部代表の右腕業を務め、

大小 500 件の業務改善を実施し、小規模ながらスマート経営を

実現。現在はファームサイド株式会社を起業し、講演活動や経

営支援で各地を回り、農業者の経営改善運動を全国へ展開中。

著書『東大卒、農家の右腕になる。小さな経営改善ノウハウ 100』

（ダイヤモンド社） 

 

２．経営改善コース                                                   

■コース概要 

農業の「経営改善」は難しくない！「小さな改善」を一つずつ、いっしょに。 

「なら農業マネジメントアカデミー」で地域を支える農業者を育成！ 
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経営改善コースでは、農業者が日々感じている「ちょっとやりにくい」「もっと良くし

たい」を見つけ、自身の農園で試せる小さな工夫に変換し、実施を積み重ねていく、実

践型の講座です。全４回の講座のほか、「販売力強化コース」の受講生の圃場への視察（予

定）や、受講生と講師による SNS グループによる伴走支援も行います。第４回目（最終

回）では、実践した経営改善の取り組みを受講者ごとに発表します。改善への取り組み

を習慣として身に付けることで、講座終了後においても独力で経営改善に取り組める能

力を養います。以前に受講した方も再受講していただきやすいよう、重複する内容に関

しては、任意参加の項目も設けています。 

 

■内容 

・日程、テーマ等 

・場  所  奈良市役所 ほか 

・対  象  市内に農場があり、農業で生計を立てている 65 歳未満の農林畜産業者 

（65 歳未満の家族・従業員の参加も可） 

・定  員  10 人程度 

   ※受講者は委託事業者との協議により決定します。 

・参 加 費  無料 

・申し込み  奈良市ホームページから申し込み 

➢ なら農業マネジメントアカデミー「経営改善コース」 

https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/269597.html 

 ・締  切  令和 8 年 8 月 19 日（水） 

回 日程 テーマ（予定） 講師 

１ 8 月 26 日（水） 経営改善とは？ 

ファームサイド㈱ 

佐川友彦氏 

２ 9 月 24 日（木） 雇用・組織の見直し 

３ 10 月 19 日（月） 売り方を考える 

４ 11 月 27 日（金） 最終発表会 

https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/269597.html
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３．販売力強化コース                                                     

■コース概要 

販売力強化コースでは、農業者個々の直売に焦点を当て、講師との個別面談や少人数

のゼミ形式でのグループコンサルティングを通じ、目標設定とアクションプランの作成、

そして実践に繋げ、参加者のより個別具体的な販売力に関する課題解決を図ります。 

また、参加者の圃場での視察も予定しており、より身近に気づきを得られる内容とし

ています。 

なお、本コースは経営改善コースのアドバンスコースの位置付けであり、経営改善の

基礎を身につけた農業者がさらに所得向上を目指せるための支援を行います。 

 

■内容 

・日  程  ７月～11 月にかけて実施 

・内容（予定） 個人面談（1 回）：現状ヒアリング、目標設定、アクションプラン作成 

       ゼミ（４回）：実践報告、相談会、圃場視察 

・場  所  オンライン ほか 

・対  象  2022～2023 年度「なら農業応援塾」受講者 

2024～2025 年度受講者（経営改善コース、販路拡大コースいずれか） 

       2026 年度経営改善コース受講者 

  ※販売力強化強化コースのみのご参加は不可 

       ※申込時点で 65 歳未満であること。 

・定  員  3 名程度 

   ※受講者は選抜の上、委託事業者との協議により決定します。 

・参 加 費  無料 

・申し込み  奈良市ホームページから申し込み 

➢ なら農業マネジメントアカデミー「販売力強化コース」 

https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/269597.html 

 ・締  切  令和 8 年 7 月 10 日（金） 

 

３．参考                                

➢ 【実施レポート】令和 7 年度 なら農業マネジメントアカデミー「経営改善コース」

「販売力強化コース」 

https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/246885.html 

 

https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/269597.html
https://www.city.nara.lg.jp/soshiki/110/246885.html

