
飲食・旅館業を救え！
山口県ホテル・旅館の若旦那による

宿泊・飲食需要喚起サイトの立ち上げについて

緊急事態宣言が解除となったが、消費は以前のように戻ってこない。
少しでも消費を正常に戻せれるような施策が必要である。今後、観光・飲食業
は、より近場の需要から回復すると考えられている。（例）海外旅行よりも国
内旅行。国内旅行よりも山口県内旅行）しかしながら、観光業・飲食業ともに
山口県民（個人）をターゲットした発信力が弱い傾向がある。
また、コロナ不況により応援・支援系のＨＰが大きなアクセスを稼ぐ傾向
がある。

背景

目的

山口県内の観光需要と、飲食店の消費需要を高め、
経営の持続可能性を高めること

手法

①（個人への情報発信弱さ→）各社LINE公式アカウント友達の増強
②（応援ページが強い→）飲食業・ホテル業応援ＨＰの製作しLINE友達
リンクを貼り、各社のLINEの友達登録を促す
③②のＨＰを参加者全員でシェアすることで山口県のアクセスを集める
④広告費が安くなっているので、山口県ターゲティングし広告出稿
（★さらに山口県で有名な方にアンバサダーになってもらい応援率を高める）

応援ページ

飲食A(LINE登録リンク)
飲食B(LINE登録リンク)
飲食C(LINE登録リンク)
ホテルA(LINE登録リンク)
ホテルB(LINE登録リンク)
ホテルC(LINE登録リンク)

応援ページアンバサダー

サイトの応援者＝お申込み者＋α

萩本陣（例 SNS合計2000人以上）
楊貴館（例 SNS合計2000人以上）

萩国際観光（例 SNS合計2000人以上）
ホテルかめ福（例 SNS合計2000人以上）

その他、各飲食店（SNS合計500~1000人以上）

お申込み者・広告・アンバサダーにより
山口県のファンを効率よく獲得！

各店舗の
LINE登録

各店舗で
山口県民に
アプローチ

LINEでクーポンや
情報発信で消費を刺激


