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人口最小の鳥取で出来た！

「ネット店長育成塾」が開講
未経験の地方人材を3年間で年商5000万円のネット店長に変革させた育成ノウハウが学べる

2024年2月より初級講座からスタート！運営中のショップに体験入社！
運営初期の４つの壁の克服体験ができる実践型講座

　

ネットショップ運営支援事業を手掛ける株式会社ダブルノットは

鳥取県で成功を収めたネットショップ運営ノウハウをカリキュラム化した「ネット店長育成塾」を開講。この

塾の特徴は、当社運営中のネットショップの実データを活用し、具体的に売上げを生み出す経験が出来

ます。もちろん、失敗しても大丈夫！当社が大切にする「まずはやってみる精神」を大切に演習を実施。

全国から受講できるオンライン＆少数制形式での講座となります。

■　サービス紹介：2024年中に2つのコースを開設します

超入門編（4月開講予定） 初級編（2月開講）
費用：30万円/人（税込）

7週間の講義と実習・定員10名

ネットショップ運営を目指したい人向け

ネットを使った仕事とは？zoomの使い方とは？基礎
から丁寧に伴走支援する講座。

自宅や職場にネットが繋がるパソコンがあり、基本的

なパソコン操作、ネット検索やSNSを使っている方で
あればOK

ネットショップ運営に関わる仕事をするうえで最低限

保有すべき知識について網羅的に理解を出来る講座

です。

ネットショップ運営を始めた人向け

運営の初期段階で直面する「４つの壁」（資金不足、

集客不足、システム理解の困難、顧客対応の難しさ）

を体験できる講座

実際直面している課題解決策を考え、実際に運営中

のショップに実装して結果を分析する。先取りして体

験し「売上げ向上」「黒字化」するために何をするの

か？といったリアルな感覚を身に着けることが出来る

講座です。

■　株式会社ダブルノットについて
2017年に鳥取県で創業。人材育成を主軸としたネットショップ運営支援会社。塾長・高林努は、電通レイ
ザーフィッシュやクラウドワークス等での経験を活かした独自メソッドを確立。中小企業のネットショップ経

営を支援。3年で年商5000万円のネット店長の育成等の実績を持つ。
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【本件に関するお問合せ先】　詳細は【https://doubleknot.co.jp/business/】
株式会社ダブルノット　研修事業部　担当：高林・澤

https://doubleknot.co.jp/business/%E3%80%91


〒680-0404鳥取県八頭郡八頭町見槻中154-2隼Lab.
Email：info@doubleknot.co.jp　TEL：050-3205-0801　mobile：080-5073-7267（高林携帯）　

初級講座の講師陣と担当授業の概要紹介

（開講期間：2/9-3/29　毎週3回（月・木・金 19:30-21:30）
各専門家がオンライン講義で直接指導します。※欠席時は後日、講義収録動画の視聴で対応も可能！

１週目（2/9～）
資金の使い方

ECを運営するための必要な経費って？広告宣伝費0円でEC
を黒字運営するノウハウを学びます。

高林努（塾長）

2週目（2/16～）集客①
コンテンツの作り方

分析ツールを使った集客方法・自社コンテンツの制作方法を

学び、課題分析からコンテンツ作成、解決策の発案など、実

践を通して一連のEC運営を学びます。

(株)ユウキノイン
代表取締役

酒匂雄二

3週目（2/23～）集客②
システム入門

WordPressを使い原稿と素材を実際にwebサイトへアップ
ロードします。その際に必要なHTMLや構造化データを理解
しながらページづくりを学びます。

(株)ステラクリエイト
代表取締役

長谷川喜洋

4週目（3/1～）
ChatGPT活用

2週目で作成したコンテンツの中から1つのコンテンツを、
AI(ChatGPT)を活用して作成します。タイトル、文章、企画作
成、画像生成を実践します。

高林努（塾長）

5週目（3/8～）モール
(楽天)運営の始め方

モールと自社ECの違い、システムや構造などの全体像を抑
え、モールの運営テクニックを学びます。学んだテクニックを

実際に、弊社が運営する楽天ショップに反映します。

中林慎太郎

6週目（3/15～）
顧客対応の基礎

顧客の問い合わせ対応・注文時に必要なメールなど、お客様

対応の基本を学びます。さらに、過去実際に弊社に来た問い

合わせの正しい返答を考え、自社の顧客対応に反映していき

ます。

原田奈央子

7週目（3/22～）
次期戦略作り

改めてターゲットとカスタマージャーニーマップを再度策定し、

受講スタートの2ヶ月前と今の変化を理解。さらに今後の自分
の目標を考えます。

高林努（塾長）


