
WEBINAR:リモートワークの環境でも
交渉から得られる取引の価値を最大化する方法



ビジネスにおいて「交渉」は欠かせない要素です。
今の先行き不透明な時代に、在宅での仕事など、
新しい環境でも継続的にビジネスを成長させること
は間違いなく大変なことです。
このウェビナーでは、リモートでの交渉による
影響について説明し、今後の交渉について考える
きっかけとなるような質問が提供されます。

ザ・ギャップ・パートナーシップは、新しい
働き方への迅速な対応を必要とする企業に対して
交渉に関する専門的な洞察とサポートを行います。

ザ・ギャップ・パートナーシップのウェビナーでは、リモートで行う交渉でも

取引から得られる価値を最大化するための実践的なアドバイスを提供します

主な内容
• 交渉相手について考える

• 交渉とは90％が準備である

• 信頼関係を得るための適切な雰囲気
• 複数チャネルでのコミュニケーションプラン

• 主導権を握る

開催日時：
2022年5月25日

開場： 1:45pm

開始時間： 2:00pm

終了時間： 3:00pm

言語： 日本語
配信ツール： Zoom

参加費： 無料

参加登録はこちらからお願いします

https://thegappartnership.zoom.us/webinar/register/WN_Kg-B_06YTXmjlk0CE0qjBQ

